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RESUMEN

En toda ciudad existen diferentes instituciones tanto publicas como
privadas, cada una con su propia finalidad; que contribuyen al desarrollo de
su comunidad. Conforme avanza el tiempo, las instituciones se preocupan en
mejorar la calidad de atencion al cliente y/o usuario que solicita sus servicios;

es por lo cual que cada vez se desarrollan sistemas informaticos.

En distrito de José Leonardo Ortiz se vienen desarrollando diferentes
centros comerciales que a su vez por la demanda que éstos presentan y por
la cantidad de informacidon que maneja los centros comerciales requieren de
una automatizacion y manejo de una base de datos que guarde las ventas

que se desarrollan de manera continua y con las misma clase de mercaderia.

En el presente trabajo de investigacion esta dirigido automatizacion en
las ventas de ésta empresa dedicada a la venta de productos de ferreteria,
porque carece de un proceso sistematizado, realizando el trabajo de manera
manual (venta de manera manual, calculo existencia en almacén y consulta
de clientes frecuentes, etc.); todo esto conlleva a emplear mucho tiempo tanto
para el personal que labora en la empresa y también el tiempo necesario para

la atenciéon de clientes, ocasionando mucho veces malestar del clientes.

Por tal motivo que el presente trabajo de investigacion “Desarrollo de
un Sistema de Optimizacidon y automatizacion de negocios para la ferreteria
“Grupo Herrera” — José Leonardo Ortiz”, ha sido hecho con la finalidad que

exista un mejoramiento en el proceso de ventas de esta empresa.



ABSTRACT:

The purpose of this project is to optimize the business processes of the
company where it has been developed, but to achieve this, several steps have
to be taken, such as the compilation of all the data necessary for the present
process, permanent sessions with personnel that is strictly linked to the
company in order to know their requirements and needs and finally
assimilations of other realities of companies that have or are dedicated to the
same commercial item, highlighting the most useful of it, in that sense we have
reached a good port of research, capturing the structural part to launch the
present project with solid foundations and fundamentals that can be applied in

the reality of commercial companies.

We conclude that using correctly the software developed by us will
facilitate the development of the business process of the company Herrera
Group, however we also conclude that you can extend the same desktop
system currently developed to a system for mobile devices that is remotely
connected to the same server of data of the company and in this way the
sellers can access the commercial products by means of the developed
application and make sales from any point of the country that has access to
the internet.
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1. CAPITULO I: Datos Generales de la Organizacion
1.1. Descripcion General de la Empresa
1.1.1. Raz6n social:

Grupo Herrera es una empresa comercial emergente que esta
dedicada a la importacién venta y distribucion de materiales de
ferreteria ubicada en José Leonardo Ortiz — Chiclayo, que forma
parte de las empresas en desarrollo segun lo califica asi la

Céamara de Comercio.

1.1.2. Giro del negocio:

e Grupo Herrera ubicada en José Leonardo Ortiz, esta creada
para ofrecer productos de ferreteria a menor precio, de buena
calidad y con la mejor atencién a la comunidad del ambito
local y regional, nacional:

- Distrito de José Leonardo Ortiz
- Departamento de Lambayeque, Cajamarca, la Libertad,

San Martin y Amazonas, etc.

e Los servicios que brinda actualmente: venta, distribucion e

Importacion.

e Existe dos tipos de clientes para la empresa:

- Clientes finales, que son las personas que compran al
menudeo en una de sus tiendas ubicadas en la Provincia
de Chiclayo.

- Clientes Mayoristas, son los clientes que ven a la empresa
como distribuidora de productos ferreteros y son clientes
firmes que siempre compran en la empresa y se identifican

con ella.

1.1.3. Direccién: Antenor Orrego — José Leonardo Ortiz - Chiclayo —

Lambayeque.

1.1.4. Teléfonos: (074) 419281
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1.1.5. Email: wil20 21@hotmail.com
1.1.6. Contacto 977293140

1.1.7. Resefia Histérica de la Empresa

1.1.7.1.

1.1.7.2.

Ambito

Grupo Herrera se constituye como tal a partir del afo
2010, empezando como la gran mayoria de negocios con
un pequeiio capital y también con una sola tienda en José
Leonardo Ortiz, donde realizaba las ventas al menudeo, y
el actual gerente viajaba como preventas de su propia

empresa por el interior del pais.

Funciones generales de Grupo Herrera.
¢ Organizar, coordinar, dirigir, controlar, supervisar y
evaluar la ejecucion de todas las acciones de

comercializacion de su ambito local.

X/
L X4

Realizar el andlisis y el estudio de mercado dentro de
la poblacién y llevar a cabo la programacién local de
actividades comerciales de distribucion venta e
importacion, con la participacion de todos los actores

de ventas de la empresa.

% Ejecutar el Plan Operativo Comercial, que contiene las
actividades promocionales, ventas y proyeccion de
ganancias, bajo un enfoque de buena atencién a los
clientes, y comunidades del &ambito donde se

promociona.

X/
L X4

Promover la participacion activa de la comunidad para
la innovacion y ejecucién de las acciones de ventas y
de desarrollo comercial, asi como la concertacion con
otros sectores comerciales del sector privado asi

como las concesiones a los gobiernos municipales.

17


mailto:wil20_21@hotmail.com

%+ Supervisar, monitorear y evaluar las actividades, asi
como capacitar al personal de ventas y a los
encargados de las diferentes areas de la empresa, en
forma permanente, y de acuerdo a las necesidades del
servicio, dependiendo del lugar donde se ofrecen.

% Atender en forma oportuna los requerimientos de

personal, materiales, equipos y recursos financieros.

1.1.7.3. Descripcion de Procedimientos
La entrega de los servicios a la persona se efectuara
considerando las necesidades y cartera de servicios
esenciales segun las etapas de vida y los siguientes procesos
flexibles.

Procedimientos para Venta

Se realizara:
v Apertura o busqueda de la historia de cliente.
v'Identificacion de tipo de cliente (minorista 0 mayorista).
v Privilegios de acuerdo a cada tipo de cliente en el
precio de productos como atencidn oportuna.
v Se derivara al almacén al ser un cliente mayorista o en
todo caso se realiza la venta al ser un cliente minorista

Procedimientos para la Atencidn

En respuesta a la identificacion del cliente hacia la
empresa, se efectuard los cuidados esenciales
especificos para captar su atencion y establecer una
relacion del cliente con la empresa, teniendo en cuenta las
modalidades de precios segun las ventas, politicas de la
empresa y protocolos sefialados y si el caso amerita
entrega de productos al por menor a domicilio en lugares
alejados de la provincia de Chiclayo.

« Al ser mercaderia que tiene que entregarse a

distintas partes del Peru se cobra un costo de envio
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si es que desea que se le envie por agencia o un
costo minimo de flete si es que espera hasta que
llegue el distribuidor autorizado.

% ldentificacion de otras necesidades de productos o
servicios.

+ Orientacién sobre la venta de los productos, asi
como orientar las medidas de seguridad y reforzar
la importancia de su cumplimiento.

% Se capacitara para los temas comerciales.

+ Ofrecimiento de los productos a entidades pubicas

asi como entrar a licitacion con las mismas.

Compras Ventas vy servicios segun el tipo de Cliente

+ Etapas de ventas al menudeo

A\

>

Atencion al cliente.

Identificacion si el cliente esta registrado.

Si el cliente esté registrado se procede a verificar el
porcentaje de descuento al cual esta sujeto.

Se realiza la venta.

+ Etapas de Ventas al por mayor

Atencion al cliente.

Identificacion si el cliente esta registrado de lo
contrario se procede a registrarlo.

Visitas domiciliarias preventas.

Consejeria integral.

Atencidén de pedidos urgentes por parte de clientes

mayoristas.

+ Etapas de Compras

v’ Verificar el stock de productos.

v' Seleccionar el tipo de productos que se hara el

pedido.

v' Comprar a distribuidor en lima o importar del

extranjero.
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1.2. Misién, Visién y Objetivos de la Organizacion
1.2.1. Misién
“Ofrecer un buen producto a un buen precio y con la mejor

atencion del mercado a cada uno de los clientes segun las

demandas que estipule el mercado a fin de garantizar un buen

servicio en la provincia de Chiclayo. "

1.2.2. Vision
"Ser una empresa que brinde excelente servicio acorde con las

1.2.3.

necesidades de la poblacion contribuyendo a mejorar e innovar

el sistema comercial en el rubro de Ferreteria en toda la

provincia de Chiclayo".

Objetivos estratégicos de la institucion:

v

Brindar una atencion a los clientes que satisfagan de manera
optima las necesidades y expectativas de la poblacion en

relacion con el rubro comercial de ferreteria.

Contribuir al desarrollo comercial del Pais, mejorando la
calidad de atencién al cliente y reduciendo la mala
competencia, ofreciendo los mejores productos del mercado
y asi disminuir el temor de falsificacion de productos en la

poblacion.

Promover la coordinacion interdepartamental que permita el

trabajo en conjunto con fines de impacto socio comercial.

Establecer y mantener un buen ambiente de trabajo del
personal a que apoyen la prestacion de un excelente servicio
y atencion hacia los clientes.

Proyeccién para una excelente imagen de la empresa en el

ambito Regional y Nacional.
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v" Colaborar con las instituciones gubernamentales y privadas
en programas de desarrollo econémico con la finalidad de

darse a conocer en todo el pais.

1.3. Organigrama

GERENCIA
ADMINISTRACION
SERVICIOS
DISTRIBUCION VENTA COMPRA ASESORAMIENTO
| Por mavor — | Distribuidor
—| Por Menor —I Importador
—1 A domicilio
— concesiones

Figura 1 - Organigrama

1.1.8. Funciones principales a cada proceso comercial

a) Ventas por Mayor
- Ejecutar las actividades dirigidas a la atencion de clientes,

de acuerdo con los protocolos o guias de manejos

establecidos de clientes mayoristas.
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- Registrar obligatoriamente a cada cliente para generarle
un historial.

- Elaborar los informes y reportes que se requieran y a
peticion del responsable del jefe.

- Custodiar los bienes asignados.

b) Ventas por Menor
- Ejecutar las actividades dirigidas a la atencién de clientes,
de acuerdo con los protocolos o guias de manejos
establecidos de clientes minoristas.
- Elaborar los informes y reportes que se requieran y a
peticion del responsable del jefe.

- Custodiar los bienes asignados

c) Concesiones
- Entrar en concurso con instituciones publicas con el fin
de lograr ganar las licitaciones y negociar con el estado.
- Elaboracion de proyectos competitivos a nivel de
mercado y brindar mas credibilidad en la entrega del

producto en funcion del tiempo que dure el proyecto.

1.1.9. Anélisis FODA
a) FORTALEZAS

e Realizacion de actividades comerciales promocionales.

e Atencién brindada por parte del personal capacitado en
forma profesional y con calidad.

e Atencién todo el dia en sus diferentes categorias de venta

al publico.

e Informacion adecuada y oportuna en las diferentes
categorias de atencién y venta al publico en forma

periddica.

22



b) DEBILIDADES

e Cuenta con un sistema de manera manual respecto a la

atencion del cliente.
e Manual de organizaciones y funciones desactualizados

e Carencia de una pagina web que permite el comercio de

productos de manera virtual en cualquier parte del pais.

e Distribucion inadecuada de ambientes.

c) OPORTUNIDADES

e Apoyo de las empresas importadoras de productos al
darnos un producto a un precio especial por ser una

empresa en vias de desarrollo.

e Capacitacion constante por parte de profesionales que
estan dedicados al rubro de ferreteria en los diferentes

programas y etapas de crecimiento empresarial.

e Poblacion que tiene percepciones e ideas erradas sobre
problemas de productos importados a bajo precio,
permitiendo asi un mejor acercamiento y trato con

empresarios dedicados al mismo rubro comercial.

e Nivel econdémico regular y baja de la poblacion de
clientes de pobreza en vias de desarrollo.

d) AMENAZAS
e Crisis econdmica y politica del Pais.
e Falta de incentivo a los promotores de ventas.

e Falta activa de participacion del estado para apoyar las

empresas comerciales emergentes.
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2. CAPITULO II: Problematica Actual de la Empresa

2.1.Realidad Problematica
El Grupo Herrera es una empresa privada que brinda venta de

productos de ferreteria a las personas a través de las diferentes
modalidades como son: Ventas al por mayor, ventas al por menor, y
concesiones, como también realiza sus comprar a los distribuidores
mayoristas en Lima asi como también importa algunos productos a

empresas extranjeras.

La Empresa Grupo Herrera, cuenta con un Gerente General que
es el duefio de la empresa tres vendedoras en la Tienda Comercial,
dos ayudantes cuatro conductores de camion, cuatro especialistas en
almacén y logistica y dos encargados de ayudar en Almacén y carga

de productos a las unidades de transporte

Actualmente el Area de Ventas carece de un proceso
sistematizado, realizandolos éstos de manera manual, como es de

aperturar el historial de un cliente nuevo, si desea el cliente registrarse.

Cuando el cliente es continuador (Es decir cuando ya tiene registrado
una Historial) y solicita la atencion de una venta, tendra preferencias
en el momento de atenderse, entonces. Esto demanda pérdida de
tiempo porque tiene que buscar por apellidos en cada cuaderno. Todo
esto hace que el personal de ventas se atrase, ya que atiende lo que
no le pertenece a su servicio; haciéndolo esperar hasta los ultimos
turnos, lo cual hace que el cliente sienta insatisfaccion por la atencién

generando un malestar total.
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Diagrama de la Situacién Actual de la Empresa

Nro. Registrarse

Ticket

A ﬁ Realizar Pagos

Historial de Cliente 50 Caja

Cliente

Solicitar cita

Elaboracion de proforma

TN

Buscar Historial Cliente

Evaluacion del cliente

Entrega de productos

Historial Cliente
Preferencias del cliente
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2.2.Planteamiento del Problema
¢Mejorara el Proceso de Negocios en la empresa GRUPO
HERRERA- José Leonardo Ortiz con el desarrollo de un Sistema
Comercial?

2.3.Formulacién del Problema
En la actualidad el sistema de atencién al cliente funciona
relativamente lento, y se producen ciertos problemas como las
siguientes:

= Demora con la atencién debido a que no se encuentra el historial
de productos o pérdida de esta.

= Aperturar otro Historial de productos cuando este no se encuentra.

»= Se le asigna un nimero de Historial al Cliente de manera manual.

= Buscar la existencia de un determinado producto en las facturas de
compra.

» Los clientes reclaman que el stock de productos no siempre esta
actualizado provocando este que no se entregue la mercaderia
completa.

= Ventas no siempre estd actualizada de los precios ya que para
actualizarse tiene que revisar las facturas de compra

* Los reportes lo realizan manualmente, cuando el Personal de
Administracién lo solicita.

= No se puede proyectar de manera diaria 0 cuando se desee el
estado de ganancias y pérdidas.

2.4.Justificacion e Importancia de la Investigacion
Este trabajo de investigacion permita facilitar los procesos que

se llevan a cabo en el &rea de comercializacién de la empresa
GRUPO HERRERA - José Leonardo Ortiz, pero ya de una
manera sistematizada, en donde pueda permitir que los clientes
gue deseen determinados productos realicen sus consultas
inmediatamente asi como también obtener ahorro en tiempo y
trabajo para el personal que labora en esta area, que ayuden de
esta manera a elevar considerablemente sus productividad y

optimizacion de los procesos de negocios.

Sabiendo que la informacion es de mucha importancia en toda

empresa o institucién, pues en este caso es necesario que la
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2.5.

2.6.

informacion o los datos que registre sean de una manera
confiable, segura porque de manera manual la informacion
también puede correr algunos riesgos (pérdida de algun formato,
incendio, etc.); esta informacion debe estar siempre de manera
oportuna, veraz y confiable que ayuden a los directivos de la
Empresa a un optimo proceso de toma de decisiones, con el fin

de elevar su competitividad organizacional

Objetivos de la Investigacién
2.5.1. Objetivo General

Desarrollo de un Sistema Comercial Utilizando las herramientas
tecnoldgicas de desarrollo de Software Libre y la metodologia Proceso
Unificado Rational (RUP) para la empresa Grupo Herrera del distrito de

José Leonardo Ortiz.

2.5.2. Objetivos Especificos
s Capturar los requisitos necesarios para un buen desarrollo del

sistema.

% Emplear como notacién gréfica de desarrollo al Lenguaje de

Modelamiento Unificado (UML) en el Modelado del Sistema.

*
°e

Elaborar interfaces gréaficas amigables en el sistema, para que sea

facil al usuario el uso del sistema desarrollado.

Limitaciones de la Investigacién
La presente investigacion se ve limitada por una serie de factores que hacen
gue no se lleve a cabalidad entre ellos tenemos:
» La Premura del Tiempo para su desarrollo y pruebas.
» El costo que demandaria la ejecucion completa del Proyecto.
» Ellimitado conocimiento de los inversionistas acerca del Software
de este tipo hace que no arriesguen sus capitales por temor a que

no se concrete su utilidad.
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» El poco tiempo con que cuentan los trabajadores de la empresa
para brindarnos la informacién valida acerca de sus ventas y de sus
reportes a fin de poderlos plasmar en el sistema.

» Finalmente podemos decir que se conoce muy poco acerca de la
importancia que tienen estos sistemas para los usos comerciales, lo
gue hace que su valor adquisitivo en el mercado sea reducido y un

poco desconfiado.
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3. CAPITULO lll: Marco Metodolégico
3.1.Tipo de Investigacién
Tecnologica — Formal

3.2.Hipotesis
Implementando un Sistema Informatico de uso Comercial con

tecnologia de ultima generacién, Software Libre y con una consistente

distribucion de base de datos para GRUPO HERRERA mejoraremos

el Proceso de negocios de dicha empresa en el distrito de José

Leonardo Ortiz, Chiclayo y el norte del Pera.

3.3.Variables

3.3.1.

3.3.2.

Variable Independiente
Desarrollo e implementaciéon de un Sistema sélido con software

libre y una estable base de datos a fin de proporcionar solidez,
estabilidad y seguridad al Sistema Orientado para la
Automatizacion y control de procesos en la empresa Grupo
Herrera.

Definicion Conceptual: Es la Gestién, Operacion y controles
por medio de un Sistema informéatico para Automatizar el sistema
de Compra y Ventas de la empresa a la que esta dirigido
Dimension: Es la Gestion en la que se emplearan las medidas
necesarias para Automatizar y controlar las ventas en la

Empresa Grupo Herrera de José Leonardo Ortiz — Chiclayo

Variables Dependiente
Software Comercial Esquematizado para el control del proceso

de negocios de la empresa comercial Grupo Herrera.
Definicion Conceptual: Es un Sistema que busca gestionar el
sistema de ventas, entre otros bajo un modelo basado en UML
a fin de que la empresa Grupo Herrera pueda automatizar sus
ventas, controlar el stock de sus productos, generar reportes,
etc.

Dimension: El Software en si esta disefiado para mejorar el

sistema de compra y venta en la Distribuidora Grupo Herrera,
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guien provee de productos ferreteros en la zona norte y oriente

del pais.

4. CAPITULO IV Marco Teorico
4.1. Antecedentes

4.2. Antecedentes en el Contexto Internacional
Los Sistemas de informacién han ido evolucionando durante los

altimos afios hasta constituir los denominados sistemas de
informacion  estratégicos. Primeramente los Sistemas de
Informaciébn empresariales eran considerados como un
instrumento simplificador de las distintas actividades de la
empresa, una herramienta con la cual se facilitaban los tramites y
reducia la burocracia. Su finalidad era basicamente llevar la
contabilidad y el procesamiento de los documentos que a nivel
operativo. Posteriormente el desarrollo de la informatica3 y las
telecomunicaciones permitieron incrementar la eficacia en la
realizacion de las tareas, ahorrar tiempo en el desarrollo de las
actividades y almacenar la mayor cantidad de informacién en el
menor espacio posible, lo cual aumenté en las organizaciones el
interés en los sistemas de informacién. Con el transcurrir del
tiempo las empresas fueron observando como las tecnologias y
sistemas de informacién permitian a la empresa obtener mejores
resultados que sus competidores, constituyéndose por si mismas
como una fuente de ventaja competitiva y una poderosa arma que
permitia diferenciarse de sus competidores y obtener mejores
resultados que estos. De este modo los sistemas de informacion
se constituyeron como una de las cuestiones estratégicas de la
empresa, que ha de considerarse siempre en todo proceso de
planificacibn empresarial. Dada la clasificacion de K y J Laudon,
los primeros sistemas de informacion en desarrollarse fueron los
Sistemas de Procesamiento de operaciones. Con el transcurrir del
tiempo, fueron apareciendo en primer lugar los sistemas de
informacion para la administracion y finalmente los sistemas de

apoyo a las decisiones asi como los sistemas estratégicos.
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4.3. Antecedentes en el Contexto Nacional
En el Perd, la industria del software se ha desarrollado gracias a

la apuesta que viene realizando el sector privado con vision de
futuro y a la capacidad de crear soluciones tecnolégicas
competitivas a nivel internacional, lo que le permite estar presente
en 17 mercados de destino. La vocacion exportadora esta
orientada hacia mercados cercanos como Latinoamérica y
Estados Unidos, a los que se oferta soluciones especializadas,
ERP (Enterprise resource planning) y desarrollo de outsourcing.
Esta ultima aprovecha el huso horario del pais respecto a los
mercados de interés y los costos diferenciados. Es por ello que,
desde el afio 2000, PromPeru viene promoviendo a este joven
sector con capacidad de generar divisas y empleo calificado. Asi,
se impulsé la creacion de la Asociacion Peruana de Software
(APESOFT), como gremio que aglutina a la mayor parte de
empresarios del rubro y a través del cual se ejecuta conjuntamente
el programa CREA SOFTWARE PERU, que representa la marca
sectorial y distingue a las empresas con capacidad de exportar sus
soluciones. Esta iniciativa se sustenta en la estrategia nacional de
competitividad y es la base del Plan Operativo Exportador del
Sector Servicios, que se viene ejecutando desde el MINCETUR,
dentro del marco del Plan Estratégico Nacional Exportador —
PENX.

4.4, Antecedentes en el Contexto Local
En la Ciudad de Chiclayo que es la Capital del Departamento de

Lambayeque se vienen realizando desarrollo de sistemas de
Informacion desde hace doce a quince afios aproximadamente
proveyendo soluciones en tecnologias de informacion,
principalmente en el desarrollo Informéticos destinados al rubro
comercial y educativo y en los ultimos afios han adquirido la
experiencia necesaria para llevar a cabo proyectos informaticos de
mediana y gran magnitud, logrando a lo largo de estos afios

realizar proyectos en varios rubros de negocios, principalmente en
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el sector privado, adquiriendo de cada solucién desarrollada un
conocimiento basto del sector.

Cada dia son mas las empresas que cuentan con Soluciones
Informéticas, Sistemas de Informaciébn y Tecnologia, como
respuesta a un entorno empresarial cada vez mas competitivo y
globalizado donde los recursos principales para una empresa,
ademas de un RRHH que genere valor, son los intangibles,
servicios de calidad ofertados, finalmente y no menos importante,
la eficiencia y administracion de la informacién con la que cuenta

en sus diversas areas funcionales.

4.5.Base Tedrica.
Durante los ultimos afios los sistemas de informacién constituyen uno

de los principales ambitos de estudio en el area de organizacion de
empresas. El entorno donde las compafiias desarrollan sus
actividades se vuelve cada vez mas complejo. La creciente
globalizacion, el proceso de internacionalizacion de la empresa, el
incremento de la competencia en los mercados de bienes y servicios,
la rapidez en el desarrollo de las tecnologias de informacion, el
aumento de la incertidumbre en el entorno y la reduccion de los ciclos
de vida de los productos originan que la informacién se convierta en
un elemento clave para la gestion, asi como para la supervivencia y
crecimiento de la organizacion empresarial. Si los recursos basicos
analizados hasta ahora eran tierra, trabajo y capital, ahora la
informacion aparece como otro insumo fundamental a valorar en las
empresas. A la hora de definir un sistema de informacion existe un
amplio abanico de definiciones. Tal vez la mas precisa sea la
propuesta por Andreu, Ricart y Valor (1991), en la cual un sistema de
informacion queda definido como: “conjunto formal de procesos que,
operando sobre una coleccion de datos estructurada de acuerdo a las
necesidades de la empresa, recopila, elabora y distribuyen
selectivamente la informacién necesaria para la operacion de dicha
empresa Yy para las actividades de direccion y control

correspondientes, apoyando, al menos en parte, los procesos de toma
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de decisiones necesarios para desempefar funciones de negocio de

la empresa de acuerdo con su estrategia”.

4.6.Conceptos y Definiciones
4.6.1. RUP

Es un proceso de desarrollo de software y junto con el Lenguaje
Unificado de Modelado UML, constituye la metodologia estandar mas
utilizada para el analisis, implementacion y documentacion de sistemas

orientados a objetos.

El RUP es un conjunto de metodologias adaptables al contexto y

necesidades de cada organizacion.

Semantica y Notacion

Una de las metas principales de UML es avanzar en el estado de la
integracion institucional proporcionando herramientas de
interoperabilidad para el modelado visual de objetos. Sin embargo para
lograr un intercambio exitoso de modelos de informacién entre

herramientas, se requirio definir a UML una seméntica y una notacion.

La notacion es la parte grafica que se ve en los modelos y representa
la sintaxis del lenguaje de modelado. Por ejemplo, la notacion del
diagrama de clases define como se representan los elementos y
conceptos como son: una clase, una asociacion y una multiplicidad. ¢Y
gué significa exactamente una asociacion o multiplicidad en una clase?
Un meta modelo es la manera de definir esto (un diagrama, usualmente

de clases, que define la notacion).

Para que un proveedor diga que cumple con UML debe cubrir con la

semantica y con la notacion.

Una herramienta de UML debe mantener la consistencia entre los
diagramas en un mismo modelo. Bajo esta definicion una herramienta

gue solo dibuje, no puede cumplir con la notacion de UML.
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4.6.2. Descripcion de las Actividades

a)

b)

FASE DE INICIO
Durante la fase de inicio las iteraciones hacen poner mayor
énfasis en actividades modelado del negocio y de

requisitos.

Modelado del negocio
En esta fase el equipo se familiarizara mas al
funcionamiento de la empresa, sobre conocer sus
procesos.
= Entender la estructura y la dinamica de la
organizacion para la cual el sistema va ser
desarrollado.
= Entender el problema actual en la organizacion
objetivo e identificar potenciales mejoras.
= Asegurar que clientes, usuarios finales vy
desarrolladores tengan un entendimiento comun de

la organizacion objetivo.

FASE DE ELABORACION

En la fase de elaboracion, las iteraciones se orientan al
desarrollo de la arquitectura, abarcan mas los flujos de
trabajo de requerimientos, modelo de negocios
(refinamiento), andlisis, disefio y una parte de

implementacion orientado a la arquitectura.

Analisis y Disefio

En esta actividad se especifican los requerimientos y se
describen sobre como se van a implementar en el
sistema.

= Transformar los requisitos al disefio del sistema.

= Desarrollar una arquitectura para el sistema.
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= Adaptar el disefio para que sea consistente con el

entorno de implementacion

c) FASE DE CONSTRUCCION

4.7.Fundamentos Tedricos del UML

4.7.1.

4.7.2.

Definicion

El Lenguaje Unificado de Modelado prescribe un conjunto de
notaciones y diagramas estandar para modelar sistemas
orientados a objetos, y describe la semantica esencial de lo que
estos diagramas y simbolos significan. Mientras que ha habido
muchas notaciones y métodos usados para el disefio orientado
a objetos, ahora los modeladores sélo tienen que aprender una

Unica notacion.

UML se puede usar para modelar distintos tipos de sistemas:
sistemas de software, sistemas de hardware, y organizaciones
del mundo real. UML ofrece nueve diagramas en los cuales

modelar sistemas.

UML es una consolidacion de muchas de las notaciones y
conceptos mas usados orientados a objetos. Empez6 como una
consolidacion del trabajo de Grade Booch, James Rumbaugh, e
Ivar Jacobson, creadores de tres de las metodologias orientadas

a objetos mas populares. (Diana Palliotto)

Modelado de Casos de Uso
El modelado de Casos de Uso es la técnica mas efectiva y a la

vez la mas simple para modelar los requisitos del sistema desde
la perspectiva del usuario. Los Casos de Uso se utilizan para
modelar cdmo un sistema o negocio funciona actualmente, o
coémo los usuarios desean que funcione. No es realmente una

aproximacion a la orientacion a objetos; es realmente una forma
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de modelar procesos. Es, sin embargo, una manera muy buena
de dirigirse hacia el analisis de sistemas orientado a objetos. Los
casos de uso son generalmente el punto de partida del anélisis

orientado a objetos con UML.

El modelo de casos de uso consiste en actores y casos de uso.
Los actores representan usuarios y otros sistemas que
interaccionan con el sistema. Se dibujan como "mufiecos"” de
palo. Actualmente representan el tipo de usuario, no una
instancia de usuario. Los casos de uso representan el
comportamiento del sistema, los escenarios que el sistema
atraviesa en respuesta a un estimulo desde un actor. Se dibujan

como elipses.

a) Actores: La misma persona fisica puede interpretar varios
papeles como actores distintos, el nombre del actor describe
el papel desempeiado.

» Principales: Personas que no usan el sistema.

= Secundarios: Personas que mantienen o administran el
sistema.

= Material Externo: Dispositivos, materiales imprescindibles
gue forman parte del ambito de la aplicacién y deben ser
utilizados.

= Otros Sistemas: Sistemas con los que el sistema

interactula.

b) Tipos de relacién en los Diagramas de Caso de Uso:

= Comunicacion

* Inclusion: Una instancia del Caso de Uso Origen incluye
también el comportamiento descrito por el Caso de Uso
Destino  <<incluye>> reemplaz6 al denominado
<<uses>>.

= Extension: ElI Caso de Uso origen extiende el
comportamiento del Caso de Uso destino <<extend>>.
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4.7.3.

4.7.4.

= Herencia: El Caso de Uso Origen hereda la especificacion
del Caso de Uso destino y posiblemente la modifica y/o

amplia.

Diagrama de Secuencia
El Diagrama de Secuencia es uno de los diagramas mas

efectivos para modelar interaccion entre objetos en un sistema.

Un diagrama de secuencia se modela para cada caso de uso.

Mientras que el diagrama de caso de uso permite el modelado

de una vista 'business’ del escenario, el diagrama de secuencia

contiene detalles de implementacion del escenario, incluyendo

los objetos y clases que se usan para implementar el escenario,

y mensajes pasados entre los objetos.

Elementos:

a) Objeto/Actor: El rectangulo representa una instancia de un
Objeto en particular, y la linea punteada representa las

llamadas a métodos del objeto.

b) Mensaje a otro Objeto: Se presenta por una flecha entre un
objeto y otro, representa la llamada de un método (operacion)

de un objeto en particular.

c) Mensaje al Mismo Objeto: No solo llamadas a métodos de
objetos externos pueden realizarse, también es posible
visualizar llamadas a métodos desde el mismo objeto de

estudio.

Diagrama de Colaboracion:

El Diagrama de Colaboracion presenta una alternativa al
diagrama de secuencia para modelar interacciones entre objetos
en el sistema. Mientras que el diagrama de secuencia se centra
en la secuencia cronologica del escenario que estamos
modelando, el diagrama de colaboracion se centra en estudiar

todos los efectos de un objeto dado durante un escenario. Los
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4.7.5.

objetos se conectan por medio de enlaces, cada enlace
representa una instancia de una asociacion entre las clases
implicadas. El enlace muestra los mensajes enviados entre los
objetos, el tipo de mensaje (sincrénico, asincronico, simple,
blanking, y 'time-out’), y la visibilidad de un objeto con respecto

a los otros.

Diagrama de Actividad
El Diagrama de Actividad es un diagrama de flujo del proceso

multi-propdsito que se usa para modelar el comportamiento del
sistema. Los diagramas de actividad se pueden usar para

modelar un Caso de Uso, o una clase, o un método complicado.

Un diagrama de actividad es parecido a un diagrama de flujo; la
diferencia clave es que los diagramas de actividad pueden
mostrar procesado paralelo (parallel processing). Esto es
importante cuando se usan diagramas de actividad para modelar
procesos ’'bussiness’ algunos de los cuales pueden actuar en
paralelo, y para modelar varios hilos en los programas

concurrentes.

a) Usando Diagramas de Actividad para modelar Casos de
Uso
Los Diagramas de Actividad ofrecen una herramienta gréafica
para modelar el proceso de un Caso de Uso. Se pueden usar
como un afadido a una descripcion textual del caso de uso,
o para listar los pasos del caso de uso. Una descripcién
textual, codigo, u otros diagramas de actividad pueden

detallar mas la actividad.

b) Usando Diagramas de Actividad para modelar Clases
Cuando se modela el comportamiento de una clase, un

diagrama de estado de UML se suele usar normalmente para
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4.7.6.

4.7.7.

modelar situaciones donde ocurren eventos asincrénicos. El
diagrama de actividad se usa cuando todos o la mayoria de
los elementos representan el desarrollo de los pasos dados
por las acciones generadas internamente. Deberias asignar
actividades a las clases antes de terminar con el diagrama

de actividad.

Modelando Componentes de Software
El Diagrama de Componentes se usa para modelar la estructura

del software, incluyendo las dependencias entre los
componentes de software, los componentes de cédigo binario, y
los componentes ejecutables. En el Diagrama de Componentes
modelas componentes del sistema, a veces agrupados por
paquetes, y las dependencias que existen entre componentes (y

paquetes de componentes).

Modelando la Distribucién y la Implementacién
Los Diagramas de Implementacion se usan para modelar la

configuracion de los elementos de procesado en tiempo de
ejecucion (run-time processing elements) y de los componentes,
procesos y objetos de software que viven en ellos. En el
diagrama 'deployment’, empiezas modelando nodos fisicos y las
asociaciones de comunicacion que existen entre ellos. Para
cada nodo, puedes indicar qué instancias de componentes viven
o corren (se ejecutan) en el nodo. También puedes modelar los
objetos que contiene el componente. (Martin Fowler, 1999),
(BOOCH, 1996) (LARMAN, 2003) (LIZA AVILA, 2001).

4.7.8. Rational Rose Enterprise 2007
Rational Rose es una herramienta de disefio orientada a objetos, que

da soporte al modelado visual, es decir, que permite representar

graficamente el sistema, permitiendo hacer énfasis en los detalles

mas importantes, centrandose en los casos de uso y enfocandose

hacia un software de mayor calidad, empleando un lenguaje estandar
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comun que facilita la comunicacién. Proporciona mecanismos para
realizar la Ingenieria Inversa, es decir, que a partir del codigo se pueda
obtener informacion sobre su disefio; adicionalmente permite generar
codigo en diferentes lenguajes a partir de un disefio en UML, brinda
la posibilidad de que varias personas trabajen a la vez, permitiendo
gue cada desarrollador opere en un espacio de trabajo privado que
contiene el modelo completo y permite que tenga un control exclusivo
sobre la propagaciéon de los cambios en ese espacio de trabajo. El
desarrollo es un proceso iterativo, que comienza con una
aproximacion del analisis, disefio e implementacion para identificar los
riesgos y probar el sistema, cuando la implementacion pasa todas las
pruebas que se determinan, se afiaden los elementos modificados al
modelo y una vez modificado el modelo se realiza la siguiente
iteracion. (BECK, 2000), (COPELAND., Octubre de 2001)

Caracteristicas:

=  Mantiene la consistencia de los modelos del sistema software.
= Chequeo de la sintaxis UML.
= Generacion Documentacion automaticamente.

= Generacion de Cdédigo a partir de los Modelos.

Funcionalidades de Rational Rose:

a) Desarrollo Iterativo:
= Rational Rose utiliza un proceso de desarrollo iterativo
controlado (controlled iterative process development), donde
el desarrollo se lleva a cabo en una secuencia de iteraciones.
Cada iteracion comienza con una primera aproximacion del
andlisis, disefio e implementacion para identificar los riesgos
del disefio, los cuales se utilizan para conducir la iteracion,
primero se identifican los riesgos y después se prueba la

aplicacién para que éstos se hagan minimos.
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= Cuando la implementacion pasa todas las pruebas que se
determinan en el proceso, ésta se revisa y se afiaden los
elementos modificados al modelo de analisis y disefio. Una
vez que la actualizacion del modelo se ha modificado, se

realiza la siguiente iteracion.

b) Trabajo en Grupo:
= Rose permite que haya varias personas trabajando a la vez en
el proceso iterativo controlado, para ello posibilita que cada
desarrollador opere en un espacio de trabajo privado que
contiene el modelo completo y tenga un control exclusivo
sobre la propagacion de los cambios en ese espacio de
trabajo.

= También es posible descomponer el modelo en unidades
controladas e integrarlas con un sistema para realizar el
control de proyectos que permite mantener la integridad de
dichas unidades.

c) Generador de Cadigo:
= Se puede generar codigo en distintos lenguajes de
programacion a partir de un disefio en UML.

d) Ingenieria Inversa:
Rational Rose proporciona mecanismos para realizar la
denominada Ingenieria Inversa, es decir, a partir del cédigo de un

programa.

4.7.9. StarUML
StarUML es una herramienta para el modelamiento de software

basado en los estandares UML (Unified Modeling Language) y MDA
(Model Driven Arquitecture), que en un principio era un producto

comercial y que hace cerca de un afio paso de ser un proyecto
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comercial (anteriormente llamado plastic) a uno de licencia abierta
GNU/GPL.

El software heredé todas las caracteristicas de la version comercial y
poco a poco ha ido mejorando sus caracteristicas, entre las cuales se

encuentran:

e Soporte completo al disefio UML mediante el uso de.
o Diagrama de casos de uso
o Diagrama de clase
o Diagrama de secuencia
o Diagrama de colaboracion.
o Diagrama de estados
o Diagrama de actividad.
o Diagrama de componentes
o Diagrama de despliegue.
o Diagrama de composicion estructural (UML 2.0)
e Definir elementos propios para los diagramas, que no
necesariamente pertenezcan al estandar de UML,
e La capacidad de generar codigo a partir de los diagramas y
viceversa, actualmente funcionando para los lenguajes c++, c#
y java.
e Generar documentacion en formatos Word, Excel y PowerPoint
sobre los diagramas.
e Patrones GoF (Gang of Four) , EJB (Enterprise JavaBeans) y
personalizados.
e Plantillas de proyectos.

e Posibilidad de crear plugins para el programa.

En definitiva esta es una de las mejores alternativas gratis que hay en
Internet para el modelamiento de software y probablemente una gran
ayuda a la hora de programar juegos. (Caseres Tello, 14 de julio del
2009), (Jorge)
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4.7.10. MySQL
MySQL es el servidor de bases de datos relacionales mas popular,

desarrollado y proporcionado por MySQL AB. MySQL AB es una
empresa cuyo negocio consiste en proporcionar servicios en torno al

servidor de bases de datos MySQL.

Caracteristicas:

» Desarrollados por la comunidad como memcache, httpd,
PBXT y Revision

= Probado con un amplio rango de compiladores diferentes

= Funciona en diferentes plataformas

= Proporciona sistemas de almacenamiento transaccionales y
no transaccionales

= Un sistema de reserva de memoria muy rapido basado en
threads

= Un sistema de privilegios y contrasefias que es muy flexible y

seguro, y que permite la verificacién basada en el host

La plataforma de datos MySQL incluye muchas herramientas de las

cuales vamos a mencionar solo algunas:

e Phpmyadmin Una muy buena herramienta que se accede a través
de un entorno web.

e MySQL Workbench es una herramienta propia de la compafia de
MySQL. Esta herramienta es la suma de las herramientas que
existian (MySQL Administrator, MySQL Migration Toolkit, MySQL
Browser Query) y que ahora agrupa todas sus funcionalidades en
una sola. A partir de ahora, MySQL WorkBench cubre todas las
necesidades basicas para hacer el todo del proceso de disefio,
desarrollo y consultas en modo gréfico.

e Toad for MySQL. Esta herramienta de la casa de Quest Software,
empresa dedicada al software para la administracion de las bases
de datos, pone a nuestra disposicion una herramienta gratuita
muy Util para los desarrolladores de SQL y administradores, te
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permite crear y ejecutar tus consultar, automatizar la gestion de los
objetos de la base de datos y hacer el cédigo SQL mas eficiente.

e Navicat for MySQL es una solucion ideal para la administracion y
desarrollo de MySQL. Este extremo frontal MySQL todo incluido
ofrece una interfaz gréfica intuitiva y de gran alcance para la gestiéon
de bases de datos, desarrollo y mantenimiento. Se ofrece un
conjunto completo de herramientas para aquellos que son nuevos
en el servidor MySQL y sélo necesita su funcionalidad basica, o

profesionales.

e DreamCoder for MySQL provee una interfaz intuitiva que permite
realizar rapida y facilmente tareas con la base de datos. Con el
DreamCoder usted podra crear, editar, duplicar, exportar y borrar
objetos, compilar y ejecutar procedimientos almacenados, exportar
e importar datos, generar reportes, monitorear la actividad de la base
de datos, sincronizar la base de datos, construir y ejecutar consultas,
formatear codigo, manipular blob, crear usuarios y ejecutar scripts.
Ademas, el producto soporta todas las versiones del servidor de
base de datos MySQL, desde la version 3.23 hasta la version 6.0. El
desarrollo y la administracion de caracteristicas de MySQL nunca
fue tan facil. Empiece hoy mismo a trabajar con procedimientos
almacenados, triggers, vistas, llaves foraneas, eventos
programados, blob, etc., sin necesidad de ser un experto de base de

datos.

4.7.11. PHP

PHP (acronimo recursivo de PHP: Hypertext Preprocessor) es un
lenguaje de codigo abierto muy popular especialmente adecuado para
el desarrollo web y que puede ser incrustado en HTML.

Lo que distingue a PHP de algo del lado del cliente como Javascript
es que el codigo es ejecutado en el servidor, generando HTML y

enviandolo al cliente. El cliente recibira el resultado de ejecutar el
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script, aunque no se sabrda el cédigo subyacente que era. El servidor
web puede ser configurado incluso para que procese todos los
ficheros HTML con PHP, por lo que no hay manera de que los
usuarios puedan saber qué se tiene debajo de la manga. (Davey
Shafik, 2007), (Tobias Ratschiller, 2001), (ATKINSON, 2000)

Lo Que puede hacer un programador con Php y MySQL

Disfrutar un entorno de desarrollo altamente productivo con
disefiadores visuales, lenguajes de programacion y editores de

codigo mejorados.

Construye soluciones para SQL
Utilizando herramientas visuales integradas de disefio de bases de

datos e informes.

Crea propias herramientas que extienden el IDE de Php

Usando Php se puede mejorar el cédigo ya que es un software libre
y gratuito por lo tanto no tiene licencia y tampoco tiene limites de
restriccion en cuanto al mejoramiento del propio lenguaje de

programacion.

En este proyecto una de las formas de pago sera al contado y otra
al crédito, para lo cual se tiene que acceder al ordenador central de
la Compafiia para registrar al cliente y evitar duplicidades, la
conexiéon puede ser lenta. Cada cliente queda identificado por su
NIF/CIF. Cuando se coge el pedido de un producto de un cliente se
tiene que asegurar el stock. Si el producto pedido se encuentra en
el almacén de la tienda, se reserva. Si no se encuentra suficiente
stock en la tienda, el SI que hemos de disefiar tiene que consultar
el stock de las tiendas préximas con el fin de saber si el producto se
encuentra alli. Si esta, se servira desde esa tienda, si no esta, no se
vendera al cliente este producto. El algoritmo de secuencializacién
para la busqueda del producto en las tiendas de alrededor, que es
diferente para cada tienda, NO ES EL OBJECTIVO DE ESTE
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TRABAJO. Suponga que esta encapsulado dentro de una pieza.
Cuando el cliente ya ha realizado el pedido tendra que pasar al
LUGAR DE COBRO donde pagara en efectivo. Se prevé que, sea
cual sea el tamafio de la tienda, habra suficiente con una caja para
cobrar. El Sl debe llevar control del arqueo de cada cajero. Una vez
registrado, y en paralelo a la accién de cobro, el pedido se habra
enviado al LUGAR DE ENTREGA DEL MATERIAL donde se sacara
el material del almacén y se preparara el pedido. Aqui se prevé
"cuello de botella" dado que el tiempo de preparacion de pedidos se
estima mas largo que el tiempo de captacion y cobro. Las entregas
de productos reservados por los clientes desde otras tiendas se
gestionaran en el LUGAR DE ENTREGA DEL MATERIAL creando
paquetes para un servicio de mensajeria. El criterio seré prepararlos
en los tiempos muertos cuando no hay pedidos para servir de la
propia tienda. Al cerrar la jornada, se prepararan todos los que
gueden aun pendientes. Finalmente, las ventas, como conjunto de
los pedidos y las acciones de cobro, deben llegar al ordenador
central y anotarse en un fichero secuencial por jornada de venta.
Las aplicaciones corporativas se encargaran de gestionarlas dentro
de sistemas de Informacion ya construidos e independientes del

ejercicio.
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5. CAPITULO V: Desarrollo de la Propuesta
5.1.Proceso de Negocios

Para el modelamiento visual del proyecto “SISTEMA INFORMATICO

ORIENTADO A LA OPTIMIZACION Y AUTOMATIZACION DE NEGOCIOS PARA LA
EMPRESA DEDICADA AL RUBRO DE FERRETERIA GRUPO HERRERA EN EL
DISTRITO DE JOSE LEONARDO ORTIZ-CHICLAYO™, necesitamos la herramienta
IBM Rational Rose Enterprise Edition 7.0.0

5.1.1. Diagrama de Venta de Productos a un Cliente Registrado

o @

Buscar Regigtro de Cliente .
<<include>>

" Imprimir comprobante

\

o 7 Solicitar Registrar Cliente ™ A
Historial de ‘
Cliente Compras |
“F ~
| Registrar Cliente oo
‘ Vendedor

Cliente No Registrado

‘]<<include>;\\
<<realize>> :
Cliente Regisrado Solicitar Cotizacion @ @

olicitar Datos de Registro Generar Codigo del Cliente

<<include>>

@ /Empeado

\
\
Generar Recibo

()

‘ Realizar Cotizacion Registrar Cotizaciones Aprobadas
|

Figura 3 Diagrama de Cliente Registrado
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5.1.2. Diagrama Venta De Productos a un Cliente Particular

Historial del o
Cliente
/ - - <diclude>>
Vefca T/ Plcar Regeto e Clete Solctar Regisa C'iente\ %
eificarTpo 3

<include>>

’ Cliente No Registrado
ez Tpo e C/
é Solicitar Cotizacion

Vendedor

'

Cliente Registrado

,'/

« ClUdgzﬁlclude»f

L/

| Realizar Cotizacion
;‘5 A
| i
Generar Codigo del Cliente @ /

Empleado

[mprimir comprobante , o
Registrar Cotizaciones Aprobadas

Figura 4 Diagrama de Cliente Particular
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5.1.3. Venta

Solicitar Venta
\ _ Buscar Registro de Client
, . «include>>
Cliente No Registrado /
b «include>> @
\ Buscar N° Reg Cliente <
Cliente
\ Verificar Tipo Vendedor
Cliente Registrado
<<gxtend>> =z
,,77Registrar Venta
Verificar Ptos a Despachar
A
|
<<extend>>
Pagar Venta ‘ Entrega de Ticket
‘ <«extend>>
<iclige>>
) \
Recibo de
Pago Solicitar Datos de Venta Enfad
I mpleado
Recibir Recibo de pago Denegar Atecion

Figura 5 Venta
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PROCESOS DEL NEGOCIO DEL SISTEMA A DESARROLLAR

a)

b)

DIAGRAMA DE VENTA DE PRODUCTOS A UN
REGISTRADO

- PNO1: Verificar Cliente

- PNO2: Registrar Cliente

- PNO3: Confirmar Registro de Cliente

- PNO4: Realizar Venta

DIAGRAMA DE VENTA DE PRODUCTOS A UN
PARTICULAR

- PNO1: Verificar Existencia de Registro de Cliente

- PNO2: Registrar Cliente

- PNOS3: Confirmar Registro de Cliente

- PNO4: Realizar Venta

- PNOS5: Actualizar Tipo de Cliente

VENTA

PNO1:
PNO2:
PNO3:
PNO4:

Solicitar Venta

Verificar existencia de Producto

Registrar Venta

Verificar Ventas a atender por el Empleado.

CLIENTE

CLIENTE

5.1.4. Diagrama De Venta De Productos a un Cliente Registrado

PNO1:

Verificar Cliente

CUOL1: Solicitar registro Cliente

CUO02: Buscar Registro de Cliente
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Buscar Registro de Cliente\

Cliente
<<include>>
@ Vendedor

Solicitar Registrar Cliente

Cliente No Registrado

Figura 6 Cliente Reg. Y Venta de Productos

- PNO2: Registrar Cliente
CUO03: Registrar Cliente

CUO04: Solicitar datos de registro
CUO05: Generar Cadigo del Cliente

CUO06: Imprimir Comprobante

/

Imprimir comprobante

Dni ye
\ Codigo ya
Cliente yd
/ <<include>>

Vendedor

v
\ @ <<include>>
; . Registrar Cliente
Cliente No Registrado }
<<include>> ;

Generar Codigo del Cliente

Solicitar Datos de Registro

Figura 7 — Registrar Cliente
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- PNO3: Confirmar Registro de Clientes
CUOQ7: Generar Vale

\

Cliente

%
S

. ) Generar Vale
Cliente No Registrado Vendedor

Figura 8 Confirmar Reg. Cliente

- PNO4: Realizar Venta
CUO08: Registrar Venta
CUO09: Realizar Venta
CU10: Solicitar Venta

o

Registrar Venta

<<include>>

i

\

Cliente

Realizar Venta
| Vendedor

<<include>>

Y

Solicitar Venta

Figura 9 Realizar Venta
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5.1.5. Diagrama De Venta De Productos a Cliente Particular
- PNO1: Verificar Existencia de Registro de Cliente

CUOL1: Solicitar registro Cliente

CUO02: Buscar Registro de Cliente

Cliente

%

Buscar Registro de Clieme\
A
<<inc|ude>>%

Vendedor

o

\

Cliente No Registrado

Solicitar Registrar Cliente

Figura 10 - Verificar Existencia de Registro

- PNO2: Registrar Cliente

CUO03: Registrar Cliente

CUO04: Solicitar datos de registro

CUO05: Generar Caodigo de Cliente

CUO06: Imprimir Comprobante
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Nombre Imprimir comprobante
Dni
Codigo

Cliente

‘ / <<include>>
/ Vendedor
\ <<include>>

Regl:irar Cliente

Cliente No Registrado

<<|nclude>> ~a

@

Solicitar Datos de Registro

Generar Codigo del Cliente

Figura 11 — Registrar Cliente

- PNO3: Confirmar registro de Cliente
CUOQ7: Generar Vale

\

Cliente

i

_ _ Generar Vale
Cliente No Registrado Vendedor

Figura 12 — Confirmar Registro de Cliente

- PNO4: Realizar Venta
CuU08: Solicitar Venta
CUO09: Realizar Venta
CU10: Registrar Venta
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‘

Registrar Venta

<include>>

>le
oi

Realizar Venta

Cliente | Vendedor

|<<include>>

Q

Solicitar Venta

Figura 13 — Realizar Venta

- PNO5: Actualizar tipo de Cliente
CU11: Actualizar tipo Cliente

Dni
CodigoCliente

\
N\
\
N\
N\
\.

\\

. —

Actualizar Tipo de Cliente

Cliente Vendedor

<<include>>

Verificar Tipo

CU12: Verificar tipo

Ventas
PNO1: Solicitar Venta
CUO01: Solicitar Venta

Figura 14 — Actualizar Tipo Cliente
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Cliente No Registrado Clignte Registrado

Cliente

Solicitar Venta

Vendedor

Figura 15 — Solicitar Venta

PNO2: Verificar Existencia de Producto
CUO02: Identificar Cliente

CUO03: Buscar producto

CUO04: Buscar codigo de Producto

CUO05: Verificar Tipo Venta
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Nombre o
Razon Soial T o

Identificar Cliente

<<inc|ude>>f"1

< 9 <<include>> @

Buscar Producto . Verificar Tipo Venta
Vendedor <<include>>

N\

2

Buscar Codigo de Producto

Figura 16 Verificar Exist. de Pto.

PNO3: Registrar Venta

CUO06: Registrar Venta.

CUO07: Solicitar datos de Venta.
CU08: Pagar Venta.

CUO09: Recibir recibo de pago.
CU10: Entregar ticket.

CU11: Denegar atencion.
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<<include>>

s )

Entrega de Ticket

\
\
N\
N\
\
\
N\
N\
\
AN
\\
\
N\
\
N\
\_ <<include>>
\\
\
<
N\
\
\

Cliente Regigtrado

Vendedor

/ <<extend>>

\
Pagar Venta "\
\ <<include>>

\\

\\\ Recibo de
AN / Pago
\

Solicitar Datos de Venta
\ / .
A N
A: 2 \O
Recibir Recibo de pago Denegar Atencién

Figura 17 — Registrar Venta

PNO4: Verificar ventas a atender por el Empleado

CU12: Verificar Productos a Despachar

@

Verificar Ptos a Despachar
Empleado

Figura 18 — Verificar Ventas a Atender por Empleado
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5.1.6. DIAGRAMAS DE PROCESO O DIAGRAMAS DE
ACTIVIDADES DEL NEGOCIO.

Diagrama Cliente Particular Y Venta De Productos
CUNO1: Solicitar Registro Cliente

: Cliente : Vendedor

-

Apersonar a
Vendedor

Historial del
Cliente

Informar Solicitud
de Registro

Atender
Solicitud

®

Figura 19- Solicitar Registro de Cliente

CUNO2: Registrar Cliente

Brindar
identificacion

Dictar nombre
o razon social

\tAo entrega
Se le Extiende )
Recibo Publico

Figura 20 — Registrar Cliente
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CUNO3: Generar Cédigo Cliente

cWendedar

: Cliente

Cliente

Chbt ener

Codigo Cliente

Figura 21 — Generar Codigo de Cliente

CUNO4: Imprimir Cliente

cWendedaor

Registrar
Ciente ok

C )

Figura 22 — Imprimir Cliente

Cliente
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CUNO5: Generar Recibo

cWendedor

Cliente

Registrar

Cliente ok

Imprmir
Recibo

Entregar
Recibo

Recibir Recibo

Figura 23 — Generar Recibo

CUNOG6: Realizar Venta

cWwWendedor I Cliente
Revisar el pedido
del Cliente
Atender el pedido
del Cliente
<F'reguntar Manera ™ W Informa la
de entrega 4;_’___‘:LL manera...
Preguntar la / _7 Informar la

manera de Pago -~

C >

Realizar la
revisidn de pado

Extender

i__’____:}.\h.ﬂanera de Pago )

recibo de pago

werificar Producios
entregados

Elaborar el comprobante ™,

" Recibe recibo :
de pago

C

segun el cliente A

Registrar la 5
wenta

Entregar
comprobante

Figura 24 — Realiza

r Venta
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CUNO7: Buscar Cliente

A\
=

Registrado

Figura 25 — Buscar Cliente
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CUNOS8: Actualizar tipo Cliente

Figura 26 — Actualizar Tipo Cliente
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5.2.Modelo de Objetos del Negocio

Ventas a Cliente no Registrado
CUNO1: Registrar Cliente

\

Cliente No Registrado - Vendedor
(from Use Case View) /,,/'/ (from Use Case View)
verificar |
rd Registrar

Cliente Registrado

(from Use Case View)
Hisotrial de Clientes

Figura 27 — Registrar Cliente

CUNO2: Solicitar Venta

\

Cliente Registra Vendedor

Registrar

VENTA Comprobante de Venta

Figura 28 — Solicitar Venta
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CUNO3: Realizar Venta

CLIENTE Vendedor
Verificar Ateﬁder Realizar Registrar
V
Verificar Pedido Cliente Registrado Venta Comprobante Venta

Figura 29 — Realizar Venta

CUNO4: Registrar Venta

CLIENTE Vendedor
Verificar ingreso _ Entregar
Entrega Pedido Redi
Verificar Productos egistrar

- @ - @ Comprobante de Venta

Turno Empleado
Pedido Venta

Figura 30 — Reg. Venta
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Venta De Productos y Restricciones a Cliente Particular

CUNOL1: Realizar pago Venta

—
CLIENTE Vendedor
Identificar Real
ealizar
Z i
Cliente Registrado Pago Venta Comprobante de Venta

Figura 31 — Realizar Pago

CUNO2: Registrar Cliente

\

Cliente No Registrado Vendedor

Verlflcar Registrar

A

Cliente Registrado Historial del Cliente

Figura 32 — Reg. Cliente
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CUNO3: Actualizar tipo Cliente

\

CLIENTE Vendedor
\
Identifi .
Actualiza
AN

D
Cliente Historial de Clientes Cliente Registrado

Figura 33 — Actualizar Tipo de Cliente

CUNO4: Denegar atencion.

@ Denegar Pedido

// Vendedor CLIENTE
NO eXISte dethca
Historial de Clientes Cliente Pago Venta

Figura 34 — Denegar Atencién

CUNOS5: Verificar pedidos a atender
@ Revisar

Empleado

VENTA

Figura 35 — Verificar Pedidos
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5.3.Requisitos Funcionales

NUMERO

REQUISITOS FUNCIONALES

R1

El sistema debera mantener registrado los productos,
los cuales se podran registrar, actualizar, modificar y
eliminar segun corresponda.

R2

El sistema debera mantener registrado el registro del
personal de la empresa, el cual se podran registrar,
actualizar, modificar y eliminar segun corresponda.

R3

El sistema debera mantener registrado el historial del
cliente, el cual se podran registrar, actualizar, modificar
y eliminar segln corresponda

R4

El sistema deberd llevar un control de las ventas de los
clientes (minoristas, mayoristas) para su respectiva
consulta.

R5

El sistema deberd mostrar al personal de ventas, el
historial de las ventas de cada cliente registrado, para
qgue dicho cliente tenga una referencia de sus ultimas
compras hechas en la empresa.

R6

El Sistema registrard las ventas que han sido
despachadas y pendientes de entregar a los clientes,
sobre todo a aquellos clientes que son de zonas
alejadas.

R7

El sistema debera emitir los reportes de ventas, clientes,
productos y cada una de las operaciones que
internamente el sistema realice con ellos a fin de que se
lleve el verdadero -control por el Personal de
Administracion.

Cuadro 1: Req. Funcionales
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5.4.Requisitos No funcionales disefio

NUMERO

REQUISITOS NO FUNCIONALES

R1

HARDWARE Y SOFTWARE

El Sistema debe contar con el hardware y Software
necesario para su funcionamiento adecuado. Como por
ejemplo un servidor en donde se almacene la
informacion del sistema y ademas de ello contar con
ordenadores en cada terminal de ventas que tengan una
arquitectura para soportar un ritmo acelerado de uso asi
como un servicio de internet de manera privada con un
ancho de banda que permita el facil trafico de la
informacion

R2

INTERFAZ GRAFICA AMIGABLE
El sistema debera tener una interfaz grafica amigable,
para ser de facil uso del usuario del Personal de Ventas
y del Personal de almacén, contando con ventanas
emergentes e iconos de acceso directos a los
formularios que son de uso frecuente en una barra de
tareas del sistema.

R3

TIEMPO DE RESPUESTA
El sistema debe utilizar herramientas que le permitan un
buen tiempo de respuesta por cada proceso asi como
también que pueda trabajar con transacciones
distribuidas de tal manera que no se cuelgue cuando
ocurran accesos simultaneos.

R4

SEGURIDAD
El uso del Sistema y la informacion estara protegida
contra accesos no autorizados (usuario y contrasefa),
una de las alternativas seria un firewall ademas de
contar un antivirus original

Cuadro 2: Req. No Funcionales
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Descripcion de Actores (plantilla)

Actor

Empleado (Personal de Entrega) Ac-1

Descripcion

Representa un empleado perteneciente al area de Almacén.

Caracteristicas

- Encargada del registro de los productos entregados.
- Como también brindar los reportes necesarios que
requiera el Administrador.

Referencias

El Personal de Almacén registrara en el sistema, las ventas
entregadas a los clientes y el registro del personal de
Almacen.

Elaborar reportes.

Cuadro 3: Empleado - Almacen

Actor

Personal de ventas Ac-2

Descripcion

Representa un vendedor de la empresa.

Caracteristicas

- vendedor(a) encargado(a) de atender las consultas de
productos de aquellos clientes que hayan requerido una
venta.

- El personal de ventas corresponde a las areas de ventas
minoristas y mayoristas.

Referencias

El Personal de Ventas (usuario) atendera las ventas para
luego registrarlos en el sistema.

Cuadro 4: Vendedor de la Empresa
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Actor

Cliente Ac-3

Descripcién

Representa a los clientes de la Empresa.

Caracteristicas

Persona que requiere y solicita ventas al por mayor y/o
menor; el vendedor debe guardar su historial como cliente y
sus compras correspondientes para cada tipo de los

mismos.

Referencias

Debe ser registrado para tener su historial de cliente
obteniendo un vale de registro y en sus compras obtendra

un descuento de acuerdo a los privilegios que tenga.

Cuadro 5: Clientes
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5.5.Modelo de Casos de Uso del Sistema
5.5.1. Sistema de ferreteria.

Ferreteria

Gestionar Informacion Maestra
Registrar Cotizacion
4
1

/
/I <<extenhd>>

1
1

A Gestionar Usuarios
w“‘?

lmpnmlr Recibo

/Generar P;oforma

Administrador

A
e
\
Vendedor
Elaborar Reportes
Actuallzar Tpo Venta
Actualizar Categona
é
'\‘\)
Empleado ™\ Registrar Compra

Gestionar Cobranza

//

Gestionar Modulo Caja

——— Iy

Cliente

Proveedor

Figura 36 — Modelo de Casos de uso del Sistema
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Descripcién de Casos de Uso del Sistema (plantilla)

cuo1 Gestionar Informacion Maestra

Descripcion Gestionar Informacion Maestra basicamente realiza
las Funciones basicas de todo Sistema, como insertar
Actualizar y Eliminar.

Pasos (1.-El vendedor solicita ingresar informacion maestra,

2.-Verificar Datos de la Persona o del Producto
3.-Actualizar Datos de la Persona o del Producto
4.-Retorna Respuesta

5.- muestra informacion.)

Precondicion

Ninguna

Observacioén

Ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 6: Gest. Informacion maestra

C.u 02

Gestionar Usuarios

Descripcién

Gestionar usuarios basicamente se refiere a las
funciones propias de cada usuario con respecto
al sistema, como son los privilegios que tienen al
MIiSMO con Sus respectivas restricciones para
interactuar con el sistema.

Pasos

(1.-El vendedor solicita Registrar Usuario,
2.-Verificar Datos del Usuario.

3.-Actualizar Datos del Usuario y contrasefia
4.-Retorna Respuesta

5.- muestra informacion.)

Precondiciéon

ninguna

Observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 7: Gestionar usuarios
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C.uO03

Registrar Cotizacion

Descripcion Como su nombre en si lo dice este caso de Uso
ve todas las funcionalidades béasicas para el
registro de una Cotizacion sabiendo que esta no
es una venta.

Pasos (1.-El vendedor solicita Generar Cotizacion,

2.-Se hace la consulta del Cliente.
3.-Solicita el N° de Venta
4.-Registra Detalle de Venta

5.- Consulta Existencia del Producto

6.- Retorna Respuesta de Existencia de
Producto

7.- Muestra Mensaje en Pantalla.)

Precondicion

ninguna

Observacion

Ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 8: Reg cotizacion

C.uo04 Imprimir Recibo

Descripcion Imprimir Recibo es un Caso de uso que esta
orientado mas que a la operacion en si, al
registro y control de reimpresiones de dichos
documentos a solicitud del cliente.

Pasos (1.- Solicita Imprimir Recibo

2.- Consultar Cliente

3.- Consultar N° de Venta

4.- Imprimir Recibo

5.- Retorna Respuesta de Impresién

6.- Muestra mensaje)

Precondicion

ninguna
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Observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 9: Imprimir Recibo

C.U05 Registrar Venta

Descripcion El Caso de Uso Registrar Venta esta orientado a
la venta de un determinado (s) producto (s) una
vez que ha sido aprobada la cotizacion.

pasos (1.- Solicita Registrar Venta

2.- Consulta Cliente
3.-Mostrar Datos del Cliente
4.- Consultar producto

5.- Mostrar Datos del Producto
6.- Envia la Venta

7.- Registra la Venta

8.- Retorna la Respuesta

9.- Muestra el Mensaje)

Precondicion ninguna
Observacion ninguna
Responsable Lenin olivera

Cuadro 10: Reg. Venta

C.U 06

Generar Proforma
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Descripcién

El Caso de Uso Generar Proforma abarca la lista
de productos que van a ser posteriormente
facturados o boleteados, para lo cual se tiene
gue evaluar el stock de productos y las
caracteristicas de los mismos.

Pasos

(1.- Solicita Generar proforma
2.- Consulta datos del producto
3.- Consultar Stock

4.- Procesar Cotizacion

5.- Registrar Cotizacion

6.- Registrar Proforma

7.- Retorna Respuesta

8.- muestra mensaje)

Precondiciéon

Ninguna

Observacion

Ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 11: Generar Proforma

Cc.uo7 Elaborar Reportes

Descripcion Este caso de Uso se direcciona principalmente a
la recopilacion de los datos de la venta en si para
gue estos sean utilizados en proyecciones
futuras.

Pasos (1.- Solicita Elaborar Reportes

2.- Consulta las ventas
3.- Procesa para emitir Reporte
4.- Retorna respuesta

5.- muestra mensaje)

Precondiciéon

ninguna

Observacion

ninguna
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Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 12: Elaborar Reportes

C.uo08

Actualizar Tipo Venta

Descripcion

Este caso de Uso se trata de hacer una
diferencia entre los tipos de ventas que se
realizan por el sistema como son ventas al por
mayor y ventas al por menor, dicha diferencia es
gue por cada tipo de venta los descuentos son
diferentes asi como los medios de entrega de
dichos productos.

Pasos

(1.-Solicita Actualizar Tipo
2.-Compara Datos Actuales y nuevos
3.- Actualiza tipo de Venta

4.- Retorna Respuesta

5.- muestra Mensaje)

Precondiciéon

ninguna

Observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

C.U 09 Actualizar Categoria

Descripcion El caso de Uso Actualizar Categoria esta
orientado a que si las ventas son contra entrega,
para distribucién posterior o en la tienda
comercial.

Pasos (1.-Solicita Actualizar Categoria

2.- Solicita Comparacién de Datos
3.- Actualizar Datos
4.- Retornar Respuesta

5.- Muestra Mensaje)

Precondicion

ninguna
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Observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Firma
Cuadro 13: Actualizar Tipo Venta
C.u10 Registrar Compra
Descripcion Este caso de uso hace referencia a las compras
hechas por el empleado hacia el proveedor que
en muchos casos es un solo proveedor.
Pasos (1.- Solicita Registrar Compra

2.- Consulta proveedor

3.- Consulta Producto

4.- Solicitar Guardar Pedido
5.- validar datos

6.- Actualizar Datos

7.- Retornar Respuesta

8.- Mostrar Mensaje

9.- Solicita Guardar Compra
10 Validar Datos

11.- Actualizar Datos

12.- Retornar Respuesta

13.- Mostrar Mensaje)

Precondiciéon

ninguna

observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 14: Registrar Compra
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cu1l Gestionar Modulo de Caja

Descripcion El Caso de uso Gestionar modulo de Caja hace
referencias al arqueo de caja y registro de
ingresos y egresos de dinero producto de las
ventas por dias, mes, etc.

Pasos (1.- Solicita Registrar Transaccion Caja

2.- Verificar Caja

3.- Actualizar Datos Caja

4.- Retornar Respuesta

5.- Mostrar Mensaje

6.- Solicita Actualizar Transaccion
7.- Solicita Actualizar Datos

8.- Actualiza Datos Transaccion
9.- Retorna Respuesta

10.- Muestra Mensaje )

Precondicion ninguna
Observacion ninguna
Responsable Lenin olivera

Cuadro 15: Gestionar modulo Caja
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C.u1z

Gestionar Cobranza

Descripcién

Gestionar Cobranza es un Caso de Uso que
tiene como funcionalidad las cobranzas hacia los
clientes que han hechos compras al crédito y el
ingreso del efectivo al sistema como una nueva
modalidad de ingreso diferente de las ventas al
contado.

Pasos

(1.-Solicita lista de morosos
2.-Consultar Ventas

3.- Consultar Cliente

4.- Generar Cobros Programados
5.- Registrar Datos de Cobranza
6.- Generar Reporte

7.- emitir Reporte

8.- Mostrar Reporte)

Precondiciéon

ninguna

Observacion

ninguna

Responsable

Lenin Olivera

Cuadro 16: Gestionar Cobranza
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5.5.2. Diagramas de Secuencia.
a) Gestionar Informacién Maestra

interaction SequenceDiagraml )

Vendedor 1.U. Informacién Maestra Persona Producto

% - Solicitar Registrar IM:

3 ::Actu}alizar Datios

Retornar Respuesia:'

5 : Mostrar mensaje '
6 : Verificar Datos

8 : Retornar Respuesta

9 : Mostrar mensaje

ctuglizarDatos

Figura 37 — Gestionar Informacion Maestra

b) Gestionar Usuario

|interaction SequenceDiagram1 )

Vendedor I.U. Gestionar Usuario Usuario

1 - Solicitar Registrar Usuario !
D : Comparar Datgf

-iActudlizar Datos

4 - Asignar Contrasefia

| [:Retornar respuesta
| |6 - Mostrar mensaje

Figura 38 — Gestionar Usuario
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c) Registrar Cotizacion

interaction SequenceDiagraml )

Vendedor I.U. GenerarProforma Cliente Venta Cotizacion Producto

1 - Salicitar Generar Cofjzacion
2 : Consultar Cliepte! :

: l:r '6 : Retornar Respuesta

| I7 : Mostrar mensaje:

Figura 39 — Registrar Cotizacion

d) Imprimir Recibo

interaction SequenceDiagraml1 )

Vendedor L.U. Imprimir Recibo Cliente Venta Recibo

1 : Solicitar Imprimir Recibo
Consultar Cliente

nsultar Nro Vienta
4:1m

5 : Retornar Respuesta de Impresion

- Mostrar Mensaje

Figura 40 — Imprimir Recibos




e) Registrar Venta

interaction SequenceDiagram1 )

Vendedor I.U. Registrar Venta

Cliente

Producto

1 : Solicitar Registrar

4 : Consultar Producto

6 : Enviar Venta

D‘ 5 : Mostrar Dates Producto

7 : Protesar Registro Venta

1 : Mostrar mensajé

10 : Retornar respuesta

8 : Registrar Cabecera

: Registrar Detalle

Figura 41 — Reg. Ventas

f) Generar Proforma

interaction SequenceDiagraml )

[e]
o
0
2
2
0
o
&
0
Q.
o
3

5 : Registfar Cotizacion

Vendedor I.U. Generar Proforma Producto Cotizacion Proforma
1 : Solicitar Generar Profoima
2 | Qonsultar Datos Predycto
1 Consgultar Stock

: istrar Profora

i

5y
g -
8 : Mostrar mensaje

7 : Retornar Respuesta

Figura 42 — Generar Proforma
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g) Elaborar Reportes

interaction SequenceDiagraml )

Vendedor I. U. Ventas Ventas

tornar respuesta

i
ostrar mensaje

Figura 43 — Elaborar Reportes

h) Actualizar Tipo

linteraction SequenceDiagraml )

Empleado || LU. Actualizar Tipo Ventas TipoVentas

1" Solicitar Actualizar Tipd
2: Carar Datos actuales y nuevos

: Retornar Respuesta

5 : Mostrar mensaje

--q.---------------..
________Q___________

Figura 44- Actualizar Tipo
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i) Actualizar Categoria

interaction SequenceDiagraml }

Empleado 1.U. Actualizar Categoria Categoria

1 : Solicitar Actualizar Categoria

2 : Bglicitar Comparacion Datos

3 :Actudlizar Datos

: Retornar Respuest

) B I

5 : Mostrar mensaje

--q.--------------------------.
------.-q.--------------

Figura 45 — Actualizar Categoria

j) Registrar Compra

interaction SequenceDiagram1 )

Empleado I.U. Registrar Compra Proveedor Producto Pedido

Compra

33 S.aolicitar Registrar Cqmgi)ra

Consultar Proveedor:

7 : Retornar respuesta;

LJ‘B : Mostrar mensaje !

5: ya;dar datos
6 ::,Actu}llizar Dato:

i 9: Solicitar guardar compr;

im0 1

3

11; Aétgalizar Da

| I 12 : Retornar réspuesta

13 - Mostrar mensaje !

Figura 46 — Registrar Compra
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k) Gestionar Modulo Caja

interaction SequenceDiagraml )

Vendedor

1.U. Gestionar Médulo Caja

Caja

Transacciones Caja

T
'

1 : Solicltar Registrar Transaccl'gnés Caja

2 : Verificar Caja e

3 : Actualidar Datos Caja

s

Q.-...-...-..--

5
6: g:itar Actualizar Tran

: Mostrar mensaje

: Retornar Respuesta

c&:ion
I:] 7 : Solicitar Actualizar Datos

T

8 : Actualizar Datos Transaccion

D‘IO

: Mostrar mensaje

_______q_______________

9 : Retornar Respuesta

Figura 47 — Gestionar médulo de Caja

) Gestionar Cobranza

interaction SequenceDiagraml /l

Vendedor

I.U. Gestionar Cobranza Ventas

1:: Solicitar Lista Morosos;

2 : Consultar Ventas  ©
1 i

Cliente

Cobranzas Programadas

»13 - Consultar Cliente
: ; JGenerar cobros programajds

5 : Registrar Patos Cobranza
6: Gengrar Reporte

U 7 : Emitir reporte

US : Mostrar Reporte

Figura 48 — Gestionar Cobranza
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Identificacién de paquetes de andlisis

—" —" —
COMPRAS ADMINISTRACION VENTAS
A A
: & ;
1 1
CAJA COBRANZA

Figura 49 — Identificacion de Paquetes

5.5.3. Identificacion de paguetes de analisis con sus casos de
uso

—
ADMINISTRACION

@ar Informacién M@
/—?
Administrador T

Gestionar Usuarios

Actualizar Tipo Venta

Empleado \

Actualizar Categoria

Figura 50 — Ident. De Paquetes de Andlisis con sus casos de Uso
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—
COMPRAS

i Registrar Compras

Empleado

Figura 51

[ 1
CAJA

Empleado

Empleado

Figura 52

—
COBRANZA

Figura 53

VENTAS
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Registrar Cotizacion
Imprimir Recibo

"‘*%

% / Cliente

Elaborar Reportes

Empleado

Figura 54 - Ventas

5.5.4. Diagrama de Identificacion de objetos

Cllente

TlpoCIlente TlpoVenta O
/ / CobranzasProgramadas

= DetalleVenta - O

Ventas

Producto
\ / TipoVendedor
ol (D =
HistoriaCliente Proforma Vendedor \ O
Empleado
Cotlzac'on /
E) Caja +_ MovCaja

DetalleCotizacion

Figura 55 — Diagrama de Objetos
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5.5.5. Diagrama de colaboracién
CU - 01 Generar Cotizacién

% +1. Solicitar Buscar Cliente O +3. Solicitar Nro. Venta O
_— _—

BuscarCliente GenerarNumeroVenta

Vendedor waﬁleqs\rarDeiaJIeCotlzacién

TG tarCl +4. ConsultarNroVenta ) O i
- ConsultarCliente RegistrarDetalleCotizacion

Q Vg?ta

Cliente +8. GenerarCotizacion

®)

Cotizacién

Q +7. ConsultarExistenciaProducto +6. SolicitarVerificacionExistenciaProducto
Producto \ O

VerificarExistenciaProducto

Figura 56 — Generar Cotizacion

CU =02 Imprimir Recibo

+1. Solicitar Buscar Cliente O +3. Solicitar Nro. Venta O
S — —_—

BuscarCliente GenerarNumeroVenta

Vendedor \WarReg|strarDeta!IeCotizacwc’m

2 C tarC +4. ConsultarNroVenta . O el
+2. ConsultarCliente RegistrarDetalleCotizacion

Q Vg?ta

Cliente +8. ImprimirRecibo

Q

Recibo

Q +7. ConsultarExistenciaProducto +6. SolicitarVerificacionExistenciaProducto
Producto \ O

VerificarExistenciaProducto

Figura 57 — imprimir Recibo
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CU - 03 Elaborar Reportes

+1. Solicitar Elaborar Reporte O +3. Solicitar Nro. Venta O
" BuscarVentas g EmitirReportes
Vendedor

+2. ConsultarVentas

O

Ventas

Figura 58 — Elaborar Reportes

CU -04 Actualizar Tipo

% +1. Solicitar Actualizar Tipo O +3. Solicitar Actualizar Datos O

VenhcarDatosIngresados ActualizarDatos
Empleado
+2. SoctarComparaconDa:\ /tualzaeroVentas
TlpoVentas

Figura 59 — Actualizar Tipo

CU - 05 Actualizar Categoria

%14 Solicitar Actualizar Categoria O +3. Solicitar Actualizar Datos O

1 VerificarDatosIngresados ActualizarDatos
Empleado

+2. SolicitarComparacionDatos +4. ActualizarCategoria

@)

Categoria

Figura 60 — Actualizar Categoria
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CU - 06 Gestionar Informacién Maestra

% +1. Solicitar Registrar Informacion Maestra O +3. Solicitar Registrar Datos O
—_—

VerificarDatosEnviados ActualizarDatos
Vendedor

+2. SolicitarComparacionDatos;, +4. ActualizarProducto

+4. ActualizarPersona

O

+2. SolicitarComparacionDatos Producto

@)

Persona

Figura 61 — Gestionar Informacion Maestra

CU - 07 Gestionar Usuario

+1. Solicitar Registrar Usuario O +3. Solicitar Actualizar Datos O
- VerificarDatosEnviados ActualizarDatos

Vendedor

+2. SolicitarComparacionDatos

+4. SolicitarContrasena

B

T
Usuario .5 Actualizar Usuario  AsignarContrasefia

Figura 62 — Gestionar Usuario

CU - 08 Registrar Venta

+1. Solicitar Registrar Venta O | +3. Ingresar Productos O Ma_) O
BuscarCliente BuscarProductos

Vendedor ValidacionesVenta

+6. SolicitarGuardarDatosVenta

: +4. ConsultarProducto
+2. ConsultarCliente Q

+1. RegistrarCabeceraVegta
Q O /A CabeceraVenta

Q Producto RegistrarCabeceraVenta
Cliente

/+8. SolicitarGuardarDetalleVenta

Q <’_,._,-a--”‘ RegistrarDetalleVenta

DetalleVenta +0. RegistrarDetalleVenta

Figura 63 — Regist. Ventas
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CU -09 Generar Proforma

+1. Solicitar Generar Proforma O +3. Ingresar Productos O +5. SolicitarRegistrarCorizacion @
S —

VerificarProductos VerificarStock ValidarCotizacion
Vendedor

+2. ConsultarDatosProducto +6. SolicitarRegistrarCotizacion

O +]. EnviarDatosRegistrarCotizacioQ
+4. ConsultarStockProducto RegistrarCotizacion >

Q

Producto Cotizacion

O +8. SolicitarRegistrarProforma

Q RegistrarProforma

Proforma  *9- EnviarDatosRegistrarProforma

Figura 64 — Generar Proforma

CU - 10 Registrar Compra

Q

CabeceraPedido

O

\ +7. RegistrarCabeceraPedido
RegistrarDetallePedido

O

RegistrarCabeceraPedido

+8. SolicitarGuardarDetallePedido

Q +0. RegistrarDetallePedido O /*fﬁ’ SolicitarGuardarDatosPedido

DetallePedido ValidacionesPedido

+5. EnviarDatpslogica

%d Solicitar Registrar Compra O +3. Ingresar Productos O +5. EnviarDatosLogica O
—_ > _—
_

BuscarProveedor BuscarProductos
Empleado ValidacionesCompras

+6. SolicitarGuardarDatosCompra
+4. ConsultarProducto

2. ConsultarProveedor

Q Q O +7. RegistrarCabeceraCompra Q
_—

Producto RegistrarCabeceraCompra CabeceraCompra

/8, SolicitarGuardarDetalleCompra

Q «—— RegistrarDetalleCompra
DetalleCompra  +9. RegistrarDetalleCompra

Proveedor

Figura 65 — Registrar Compra
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CU - 11 Gestionar Modulo Caja

+1. Solicitar Registrar Transacciones Caja O +5. Solicitar Actualizar Transaccion O

~

VerificarDatosCaja ActualizarMovimientos
Vendedor

+3. SolicitarActualizarDatos

+2. SolicitarVerificarDatosCaja +6. EnviarDatosActualizar

0 0 ‘
€ 4 - ActualizarDatosCaja Q
Caja +4. EnviarDatosCaja 4 TransaccionesCaja

Figura 66 — Gestionar Modulo Caja

CU - 12 Gestionar Cobranza

Q

Ventas

+2. ConsultarVentas

% +1. Solicitar Lista de Morosos O VS ot O
—_—

ConsultarFacturasPendientesCobro
GenerarCobrosPorgramados

Vendedor

+7. EmitirReporte

Q

CobranzasProgamadas

+6. EnviarDatosCobranzas

Figura 67 — Gestionar Cobranza
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5.6.Diagrama de clases

Permiso Empleado
+ldPermiso © +IdEmpleada
+MNombre PermisoEmpleado +MNombre T
+Descripcion |- | +dPermisoEmpleado +apellida e
+Registrar]) +idPermiso L +Direccion

=d +idEmpleado e R
v o
M
+Efiminar(y +Contrasefia

+Registar)
Salida +Buscarf) ‘~,_
ComprobanteVenta y +Modificar()
+ldSalida +Eliminar() .,
+ldComprobanteVenta +|dProducto
+FechaEmision +ldDocumenioVenta
+Setie .- +IdComprobanteventa LREC
+Mumero *Ca.mda‘l Sy I
+Registar) +Precio R
+Buscar() i sActualizarn)
+Modificarn() [t M
+Eliminar() Tt
+imiprimin(y
- : GuiaRemision
', H ., | +iniGuia
: “+. | +zene
%, H #Mumenn
5, H +FechaEmision
kY H #Estado @ [~ooTorrmemeees
n, : +Registran)
Cuota \* H #|
- H +Modificar()

::u DocumentoVenta +Eliminan()
+Tipo +idDocumantoVenta +imprimir()
+Fecha *+hHumeroDocumento
+Monto +FechaEmision
+Mumeno +SEriE ..
+Verficad | . +Estads 0 becececcismsecmarosesmasmsosmnes
+Caja +IdClients
+iDocumentoventa +IdEmpleado

ME ado
+idEmple +Actualiza)
+Registran() “+|mgrirmin(}

* +modificar()
+Modifican() +Registrar()
+Eliminar()
+Imprimir()

Proveedor

+ldProvesdor
+Ruc
+Razonsacial
+MNombes
+apellidos
+Telefonn

+Fegistran)
+Buscar()
+Modificar()

+Eliminar()

Transportista

+idTransportista
+Ruc
+Razonsocial
+Cotacio
+Telefono
+Direccion

+Actualizan()

Figura 68 — Diagrama de Clases

DocumentoCompra Entrada Financiera Departamento
+dDocumentoCompra +|dEntrada +dFinanciera +|dDepamaments
+TipoDocumenin +IdProducto +Mombre +hombre
:E::ne o +|dDocumentoCompra +Siglas vActualizar])
+Numers “+Actualizar() +Actualizar) ,g.
+ldProvesador L2 H
+dEmpleado ¥
+Registrar Catogoria H
+Buscar) +IdCategonia H
+iodificar) +MNombre H
+Eliminar() - H
+Actualizan)
1% Provincia
+dDeposito +|dProvincia
Producto Unidad +Fecha +Nombre
. Moo IdDepamnaments
sidProducts Jg-* +idUnidad o Hdbeparn
+MNombre ... *Nombre +MumeroOperacion +actualizar)

S m tl',a_tegma |- +Abreviatura +FechaOperacion A"t
+Unidad +Actualizar() +IdFinanciera H
+Regisiran) +dClients .
"E'-E'[_"'ﬂ +Regisiran) H
*+Modificar) +Buscan() :
+Eliminar() +Modificar]) :

e +Eliminar() :
e Cliente o H
", | +idClients A5THE :
+Mombre Dilstrito
+Apellidos.
+Direccion & +idDistrit
ATRIEOMD = freesssssssosocc s isismsmammssessomsechamMEmEEmrEsroosoosssismnanen e by oNnrrhr.E )
.7 +tipo_doc - +idProvincia
+Reqistrar() +Actualizarn()
+Buscan() ..
+Modificar() -  Ruta
+Eliminar() +ldRuta
+Mombre
Caja +Actualizar)
e MovimientoCaja
+Mombre +ldMovimiento
+Fechaspertura +TipohMovimienio
+rechatieme RIS TEREL . UNRECISTERED,. UNREQISTERED  LNEEGISTEY +Monto
Monto
e +Registrar()
+Registrar() +Buscar()
+Buscar() +Modificar()
+Modificar(y +Eliminarn()
+Eliminar()
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5.7.Diagrama De Entidad Relacion

Figura 69 Diagrama de Entidad Relacion

96



5.8.Diagrama de despliegue

Servidor B

B

Grupo Herrera

Personal de

Administraciéon

SWITCH /

Impresor

[}

Personal de Almacé Personal de Caja Personal de Ventas

Figura 70 — Diagrama de Despliegue
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5.9.Disefio de Interfaces del Sistema

INGRESO AL SISTEMA

Ingresa tu Usuarno y tu Clave para

loguearte.

Figura 71 — Ingreso al Sistema

PANTALLA DE BIENVENIDA AL SISTEMA

n Documento: COTIZACION v | 001 - FERRETEROS ¥ Cargar(0) | SUCURSAL: ALMACEN  SUNAT | Recover | Salr
Q\Emp\eaun WILSON _ v] X | e

G [*] || | FINALIZAR(T) |
CONTACTO:
RAZON SOCIAL:
/DIRECCION:

RUC:  TELEFONO:/

Producto

Unidad Cantidad P.Cont P.A P2 Venta subtotal Stock Ubicacion

Vender

IS1 Actualizar (A) | Eliminar (1)

Copyright @2016, A GRUPD HERRERA

Figura 72 — bienvenida al Sistema
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BUSQUEDA Y SELECCION DE CLIENTE

SR il e FIVALIZART)
CONTACTE GRUPO BUSTAMANTE S.A.C ‘ *300428 978990755 CAL, J0E LORA Y LORA HAO. 1656 /LAMBAYEQUE/CHICLAYO/.LO
RAZON SOCIAL FERNANDO ‘

ORECCOK GRUPD CONSTRUYENDO HOGARES s 075592038 £878216  TRAUGUSTO B, LEGUIA 313 /CAJAMARCA/CAJAMARCA/CAJAMARCA
RUC:  TELEF(
GRUPD AMERICA SERVICIOS GENFRALES EIRL  SROFIST  #476755022 £8810% IR, LOS PINOS 1156 /CAJAMARCA/CAJAMARCA/CAJAMARCA
m SR VLR SAC " AV.FERNANDO BELAUNDE L1170 URE LA PRIMAVERA
LAMBAYEQUF/CHICLAYD/SANTA ROA
L THALAGRUPO.
CORPORACION HAMA SA.C - 050874847 TR, SINCHT ROCA 260 /AN MARTIN/SAN MARTIN/TARAPOTO
352008 042849505
GAURO PAQUISHA S AC MARCD - IR, THUANTINSUYO 681 /SAN NARTIN/SAN MARTINTARAPOTO
THALIA- 2004609351
H GRUPQ KAIRA EIR.L , JRALONSO O ALVARADD 335 /SAH MARTIN/SAN MARTIN TARAROTO
-~ CORPHAMA 2060874847
Al
{ MOLINERIAS GRUPQ RAM SAC ‘ PANAMERICANA NORTE KM 777 {LAMBAYEQUE/LAMBAYEQUE/LAMBAYEQUE

1

Figura 73 — Busqueday seleccion del cliente

BUSQUEDA Y SELECCION DE PRODUCTO

L [ i O
1 NARTILO NJMADERA 27 WERZEG ohiss o o [REN0 P
2 WARTILLO MMADERA 29 WERZES moo RO o (N
3 MARTILLO M/GOA 29 WERZEG mon RN 25 o (M7 -
4 MARTILLO W/MADERA 27 STANLEY TONs 15 5 (SER [
!5 weo conga mazo e omh 6wz nsT. o0 (ERCERT 555 0 (I /
ot ,

{ )

Producto

Figura 74 — busqueda del Producto
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ADMINISTRACION DE LOS PRODUCTOS

Documents: COTIZACION v)[00f -FERRETEROS v| | Cargari0)| SUCURSA:ALMACEN  sUNAT | Recover | Sair

4

& rpeatol WsON v 1]

. CATEGORIA TIPO n
SELECCIONE.. 7| Toos v fronuco | E
Porcentaje (%) PMIN:ZD  [p230  [pVENSO

CONTACTO:
RAZON SOC | Asignar Proveedor
/DIRECCION  TTEM CATEGORTA FOTO NOMBRE TIPO COSTO PREL PRE2 % PRE4 9 ESTADOX
RUC: TEI
E 1 GENERAL ESPATULA M/GOMA 2 WERZEG NoRMALt6 25 [a75 %5 | 7 % &4 precios .
Profleto] 2 (GENERAL ABRAZADERA 5/ GASTAIVAN X200 NORMALpL1L 018 [o22  64%los | v 7 % M precios
 Vender
3 |GENERAL ACCESORIOTANQUEBAIO /8 SANIXSD  NORMALI1L2 128 |15 Mwfis | v 7 % &4 precios
»
4 GENERAL ACEITE MAQUINA GRANDE 3 EN 1 NORMALOSS 125 |15 4kl | 7 K & precios
Ancla 1
1 5 |GENERAL ACEITE MAQUINA PEQUERIO 3 EN 1 NoRMALo.4t 08 [t Jesw3 | 7 % &4 precios
6  GENERAL ADAPTADOR NULTIPLEBLAN. WERZEG  NORMAL7 (135 |15 swp | v IR Gpreios oy s
7 |GENERAL ADAPTADOR NARANJA 3-2 WERZEG NoRMALj03s 048 |06 %15 | 7 % &4 precios
B GENERAL AFRICANITO U/64 AFRICANITO X120 NORMALpg3 1 |12 2%p | v 7 K precios
Figura 75 — Administracién de los Productos
EXCEL GENERADO POR EL SISTEMA AL EXPORTAR LISTADO DE
H < 2 < productos - Excel
INICIO INSERTAR DISEFIO DE PAGIMNA FORMULAS DATOS REVISAR VISTA Mitro Pro 8
&D ‘?6 | calibri i A AT == ®- Er Ajustar texto --
Pegar N K S - Py - A~ = = = &= 3= [EJCombinarycentrar - 2 - 95 oo 58 23 F:"”"“C’I
Portapapeles = Fuente IF] Alineacidn ) MNuUmero =
Aa - ﬁ 1
A B C D E F L=
1 LISTADO DE TODOS LOS PRODUCTOS
2
3 COSTO P. MIN PRE2
a l-ESPATULA MKGOMA 2 WERZEG 2.16 2.50 2.75 5.00
5 2 ABRAZADERA 5/8 GAS TAIWAMN X200 .11 .18 .22 .50
6 3 ACCESORIO TANQUE BAJO 7/8 SANI X50 11.20 12.80 13.50 15.00
7 4 ACEITE MAQUINA GRANDE 3 EN 1 .85 1.25 1.50 4.00
8 5 ACEITE MAQUINA PEQUE'TIO 3EN1 .41 .80 1.00 3.00
9 6 ADAPTADOR MULTIPLE BLAN. WERZEG .70 1.35 1.50 3.00
10 7 ADAPTADOR NARANIA 3-2 WERZEG .38 .48 .60 1.50
11 8 AFRICANITO 1/64 AFRICANITO X120 .83 1.00 1.20 2.00
12 9 AFRICAND 1/32 AFRICAMO X160 2.45 2.60 2.70 3.00
13 10 AFRICANO 1/4 AFRICANO X45 9.44 10.00 10.50 12.00
14 11 ALAMBRE PUAS 200 MTS 7.5K PUANDINO 29.50 35.00 38.50 a2.00
s 12 ALAMBRE SOLIDO 12 NACIOMNAL 78 .93 .98 1.30
16 13 ALAMBRE SOLIDO 14 IMPORTADO .26 .34 .36 .50
17 14 ALCAYATAS 2-50 MEJA-X1/2K 6.97 9.00 9.50 20.00
18 15 ALCAYATAS 3-75 MEJIA-1/2K 65.97 9.00 9.50 20.00
19 16 ALCAYATAS 4-100 MEJLA-1/2K 6.97 9.00 9.50 20.00
20 17 ALICATE PINZA 6 1P1104 BLIS WERZEG 4.00 5.00 5.50 8.00
21 18 ALICATE UNIVER.8 PL-032 BLIS STANFORD 5.00 6.00 6.50 10.00
22 19 ANICATFHINIVER 2 1D11N2 BRI IS WER7FE 7 sn 2/ 50 9 nn 12 NN

Figura 76 — Listado en Excel de los productos
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VENTA DE PRODUCTOS

Seleccion de cliente y productos a vender

FINALIZAR(T)

CONTACTO: . [| [FERRETERC]

RAZON SOCIAL: 135 GRUPO BUSTAMANTE SAC eliminar

{DIRECCION: CAL. JOSE LORAY LORANROC. 1656 /LAMBAYEQUE/CHICLAYQL LO

RUC: 20480248318 TELEFONO: *399428 078090755/ i

Sam [CISSERCIE  fr2.00 UND]f3 50071052015
Producto Unidad Cantidad P.Cont P.1 P.2 Venta subtotal Stock Ubicacion
5
M ] | | | |

ITEM PRODUCTO PRECIO
1 ACEMEMAQUINAGRANDE3EN 1 1.25

1 MARTILLO WMADERA 27 WERZEG UNIDAD

2 ACETEMAGUINAPEQUEROZEN1 (085
1 T 7| .

ki 0 , ACIDODOMESTCOCHAPARRIA |

2 MARTILLOMMADERA 28 WERZEG UNDAD v 0 | e | ﬁ[)o nz
-
3 MARTILLOMIGOMA 29 WERZEG UNIDAD  * IR R (A ﬁno ‘ iﬂiﬁi;ﬁ:iﬁﬁ;&ggi& "

5

4 MARTILLOMMADERA 27 STANLEY WNDAD 7] 1w T ﬁ”o M
& ARRANCADOR ORIGXZS PZPHILS 095
Total SI 57 00 7 BRUMACANTOTIGRE 2
. 8 BRUNACENTROTIGRE 2
Anca o9 CHAPAIN2PNESTRAVEK 45
q )| 10 CHAPAAMBARRATRAVEX 4
., CHAPAINTERORDEBOLAAZIL |

BO2300 TRAVEX

Figura 77 — Seleccion de Cliente y Productos

Datos del documento de venta

TIPO DE DOCUMENTO cotizacion v/ oot v/ - 0000001 |

CONDICION DE PAGO: CONTRA ENTREGA ¥ | 100% T |

TRABAJADOR:
COMPROBANTE FACTURA v |100% v

OBSERVACIONES

| |

Figura 78 — Datos Documento de Venta
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Formato de impresién de documento de venta

Al B C (] E F
1 __lGF:I.IPD EET AMANTE 5.4.5 . 040022016
z JLOMCHICLY wWALEOM
2 20430245315 "399425 ATSAIOTES C1-1
4
5 1 UMD MARTILLO PYGORAS 23 WERZEG 15 15
[ 1 UMO  MARTILLO PUYRADERA 27 STARMLEY 15 15
7 1 UMNO  MARTILLO RMUMADERA 27 WERZEG 12 12
] 1 UMNO  MARTILLO MYMADERA 23 WERZEG 12 12
a

jlu]

11

1z

13

14

15

16

in

12

13

z0

21

22

23

=

25

25

27

put=]

za

20

b |

a2

33 COMNTRA EMNTREGA -» FACTURA (10022

24 REVISADDO POR: 57.00

jcis]

Figura 79 — Formato Documento de Venta

IMPRESION DE DOCUMENTOS DE VENTA

—
P.2

SERIE | 0001-GH FERRETEROS ¥ |

TIFPO DOC: FACTUR.M v
NUMERO:

Figura 80 — Imprimir Documento de Venta
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AGENDA

- COBRANZA» | COMPROBANTE » REPORTE* COMPRA CONFIGURACION »

COTIZACION

N ONI TELEFONO FECHANACMENTO  CUENTA BANCARIA
i lENAS CORDOVA 4601613 905606056 1984120 CHIAC PIURA 210-01-6608262

) RRASCO MA1G1E0 905576420 10870841 .
3-TE IO 908014302 10040322 GRAN CAIMAN

‘ 4RADO 16701766 973099677 - 0138350 19780028 10016578262 210019229717
J CATAOG0DE  GNER 0GR #943227055 1990-02-10 CHP2I0011612870

j RO B QM6 #OERI4260 12850100 BCP 305-33772091-050

7 LUAN HERRERASILVA ALTEER! BUATETRA 197908:24 CHP21O01 1570783

§ MY ALBERTOVALLEIOS BALAREZO 16757075 061033845 6963621 10750841 CHP2AO014905 774

9 ROKANA CORDOVA GARCIA TR #947604349 1894020 21(0-0t- 1848630

10 ROSAELVIRA GARCIARQJA AIB1E1 97143079 196609-23 BCP 3053154516092

11 MARCO ANTONID TEMOCHE PEREZ T4 952543153 1960-12:90

12 SEBASTIAN TEJADA SASTINTEBAN R 604718 19650120 PLSEN CALLAO

13 AURORA LUMBA CHUQUIMANGO D036 967986206 12500840

14 ALMACEN GRUPO HERRERA FERRETEROS 074251804 0000000

15 TIENDA GRPO HERRERA _ #0129016 0000-00-00

16 VIGILANTE JHONATAN CASERES BRIONES 088015074 00000000

17 DARMWIN SANCHEZ DETOUIZAN TUETTT 4961008614 19770426

18 REYES GARCIAROUAS BT #ER05LTET 1900022 CHP.210-01- 0367428

Figura 81 - Agenda

COBRANZA DE CLIENTES

Buscador
EMPLEADO: Todos r
RUTA Seleccione... v
CLIENTE: *
N° DOCUMENTO: |co1 v |- | |
TIPO: Proforma v | Pendientes v
RANGO FECHAS:
DEPARTAMENTO | Seleccione... v
PROVINCIA Seleccione... ¥
DISTRITO Seleccione... ¥
LUGARES

BUSCAR || LIMPIAR

Figura 82 — Cobranza de Clientes
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Resultado de la busqueda

JERISHOS) EUSCADOR (B)

CLIENTE N® C.Ven Fecha Monto Saldo Distrito Reprog Limite
KELVING GRUFO Fi- NUEWA, . ,gj
1 lIDEh lEBB 03/02/16/200.00| 200 CAJAMARCA ] 0310216 [
KELVING GRUFO F1- NUEWA, o ,gj
2 lIDEA lEBQ 03/02116/300.00, 300 CAJAMARCA ] 0310216 G
KELVING GRUFO Fi- NUEWA, o ,gj
3 lIDEA lBQD 03/02/116386.00, 386 CAJAMARCA ] 0310216
VENCIDOS|386
VIGENTES O
CREDITO|D
CONTRA ENTREGA B86
PAGADOS O
TOTAL 285
Exportar -
1 »

Figura 83 — Resultado de la busqueda

Detalle de documento a pagar

CONTACTO: KELVING

RAZOMN: GRUPO IDEA

DIRECCIOMN: JR. JOSE CARLOS MARIATEGUI 275

RUC: 10426015139 TELF: 995608056

NUMERO: P.1-1 FECHA: 03/02/16
COTIZACION PREVIA:

MONTO: s/. 200.00 SALDO: s/. 200
COMPROBANTE: FAC MN° 1-688

CONDICION: CONTRA ENTREGA VENDEDOR: . WILSON
FEC. LIMITE: [0 dias  *|| | Reprog:

OBSERVACION |
DE COBRANZA:
LISTADC DE PRODUCTOS || ANULAR DOCUMENTO || Costo Mercaderia

N° Monto F. Registro F.Deposito Empleado Tipo Financiera MNumero

Razon Social O Nombres |

Figura 84 — Detalle del Documento a Pagar
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Registro de pagos

3 ‘

A cuenta: 200

Fecha: 2016-02-04
Empleado: | TIENDA v
Tipo: | Deposito ¥ |
Financiera: CMP ¥ ot
N° Documento: 2100-01-89955

Figura 85 — Registro de Pago

Pagos realizados por cliente

CONTACTO: KELVING

RAZON: GRUPO IDEA

DIRECCION: JR JOSE CARLOS MARIATEGUI 275

RUC: 10426016139 TELF: 995608056

NUMERO: p. 1-1 | cambiar serie FECHA: 03/02/16
COTIZACION PREVIA:

MONTO: s/. 200.00 SALDO: s/. 0
COMPROBANTE: FAC N° 1-688

CONDICION: CONTRA ENTREGA PAGADO VENDEDOR: . WILSOM
FEC. LIMITE: |0dias 7| 'Reprog:

OBSERVACION

DE COBRANZA:
LISTADO DE PRODUCTOS || ANULAR DOCUMENTO | | Costo Mercaderia

N . . o o =
Monto F. Registro F.Deposito Empleado Tipo Financiera Numero

1 200.00 04/02/16 04/02/2016 TIEMDA DEPO/CMP 2100-01-
094AM 89955

Figura 86 — Pago Realizado por los Clientes
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DEPOSITOS HECHOS POR CLIENTES

COBRANZA» v | REPORTE® CONFIGURAL

er BCP 3052300756066 | Ver BBVA 2850100134676 | Ver CMP 110012598951 | Ver BN 04230301435
FECHAN [FECHAFINA NOMERES oRl | PENDIENTES |l i |

N° REGISTRO CLIENTE TELEFONO MONTO FINANCIERA FECHA ™ OPEHORE STADO EMPLEADO

1030772015 10:41:29 GRUPO DEA 805608056 50000 CHP 03072015 0 WWLSON

regar Cuenla

2 211092015 18:05:30 ISICRO GONSALES VASQUEZ 1410 15600 BCP 210972015 VERIFICAR ALMACEN

3 301272015 085045 SENCICO . 64000 BCP 2500802015 . IWILSON
4 512015 07:3839 FERNANDO GUEVARA ARIAZCO #I45416407 42754801 42000 ChP 2015 102341 ALMACEN
5 (4012016 070744 JHOAN PACHAS GAMONAL #151935005 2043060870 45000 CP 20112016 100414 GRUPO HERRERA ALMACEN
T (04012016 12:1347 CLARAISABEL VARGAS VENTURA #0378372 150000 CHP 040172016 135103 heera silva juan TENDA
§ 05012016 07:37:36 CONSULTORACONSTRU.Y SERV. GENER. ARCEIR L. #987926194 #067825184 100000 Ce (2012016 9.35 IWILSON

9 |03M12016 07:40:32 HORTENCIA DEL AGUILA ALVARADC #06043 1000.00 ChP 050172018 10:17 GRUPQ HERRERA ALMACEN

6 04101/2016 08:13:44 NORMA SOLEDAD SAMANETOCTO #7912553 2042078348 121000 CHe Q4012016 ver hora fecha 0 WWLSON

Figura 87 — Depdsitos hechos por los clientes

Registro de depdsito

FECHA REGISTRO |2016-02-08 17:33:25

BANCO/CAJA CMP v

CLIENTE WILSON ESCOBAL ABANTO X
DOCUMENTO TOTAL PAGADO SALDO
0-18013 687.90 250.00 437,90

DEUDA 5-305 280,00 0.00 280,00
1-9 56000 0.00 560,00

1,527.90 250.00 1,277.90
MONTO 500

FECHA DEPOSITO |08/02/2016
HORA I |
GRABAR

Figura 88 — Registro de Dep06sito
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Revision de depdsitos para darles visto Bueno
EDITAR :

FINANCIERA CMP

FECHA 03/07/2015
OPERACION o HORA 7pm
ESTADO .
EMPLEADO WILSON
MONTO DEPOSITADO 500.00

Figura 89 — Revisidén de Depdsito para darle el visto bueno

COMPROBANTES

Blsqueda de comprobantes

TRABAJOR:

RUTA | Seleccione. .. v

CLIENTE: | |x

TIPO DOCUMENTO: | TODOS v|Topos v

N° DOCUMENTO: | 001 - FERRETEROS v |-[ |

RANGO DE FECHA: | | Hasta | |
|Se|ecci0ne... v |

UBIGEO: Seleccione... ¥
Seleccione... ¥

| Buscar || Limpiar Formulario |

Figura 90 — Busqueda de comprobantes
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Resultado de Busqueda

SAERICEISY BUSCADOR (B)

Figura 91 — Resultado de la Busqueda

Grabar factura a partir de Proforma

N* Proforma | Cliente: GRUPO IDEA Proforma N~ 10
Tpocompresante  [Facira v [ocot v -0000696 Direccion:  JR JOSE CARLOS MARIATEGUI 275 Fecha: 2016-02-08
Porerize | NumeroActia RUC: 10426016130 Monto: 0193
*

1 CANDADO 50M YALE UNIDAD v 1 10015 1 284 3361 3361 °
2 CANDADOTOM YALE UNIDAD  + 1 10019 1 5103 \5331 ‘58.32 \0

1 pag de 2items
Total S/91.93

Figura 92 — Grabar Factura a partir de la proforma
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Mensaje de la pagina localhost: ira ®: 696- sucL
Paginas: 1 ONFIGURACION =»
TSI Proforma

Figura 93 — Mensajes de Salida
Documento Excel para imprimir

& = [ O E

GRUFOIDESA nEAEAZ0TE
HARTIH ENER1"ENEIE
1odze0iei=4

Wl = g

11 1 URIO CcaMDaDd 5ak Y &aLE iy | iy |
i= 1 URIO CcaMDaDd Tar Y &LE b -4 b -4

E3 HOYEHTA Y IUH » 94100

41 e
4z 14.02
43 9193

Figura 94 — Comprobante para imprimir
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Grabar Guia de Remision

COMPROBANTE  |FACTURA  ¥|loool ¥|-6% || IMPORTAR | Clients: GRUPO IDEA N* Comprobanta: 696

GUIA DEREMISION 001 v -0000642 Direccion:  JR JOSE CARLOS MARIATEGUI 275 Fecha 2016-02-08
RUC: 10426016130 Morto 91.93
N' Producto Unidad Cantidad stock Declarado P Min P Max Total B
1 CANDADOSOM YALE ] 0015 1 20.41 st @
2 CANDADO7OM YALE b 10019 1 51.03 5832 @
1 pag de 2 items
Total S/ 91.93

4

Figura 95 — Grabar Guia de Remisién

m M

RAZON SOCIAL: 6 VARIOS - WILSON HERRERA LUMBA
DIRECCION: CAL.ANTENOR ORREGD 550 J.L.O.CHICLAYQ
RUC: 10428214264 TELEFONO: *410693-20129016

TRANSPORTE SELECCIONADO: HYUNDAT Placa N° M4F-749 Const N° 141300844

‘Conductor.‘. v
Licencia N°: REYES GARCIA ROJAS |C 46263733

X
Mativo: VENTA '

=

Figura 96 — Guia de Remisién
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Excel generado para impresion

A B C D E F G H I
1 I:-
2 08/02/2016 0.9956028056
E
1 JR JOSE CARLOS MARIATEGUI 275 NUEWA CalaMARCASRIOIAS
= SRUPO IDEA
5 10426016139 0001000642
7 WILSON HERRERA LUMBA
3 CALAMTENOR ORREGO 550 1. LO. CHICLAYO 10428214264
E HYUMNDAI MAF-745 _*410693-#0129016
Kl 141300843 C 46283733
1
2
3 1 UMD CANDADO 50M YALE
- ! 1 UND CANDADC 70N YALE
=

Figura 97 —Generado para Imprimir

Anular documentos de Venta

FACTURA oot -FERRETER0S ] Cients  GRUPO IDEA N Doc: 696 Monlo 9193
Diroccion.  JR JOSE CARLOS MARIATEGUI 275 Feche 20160208
RUC 10426016130

ESTADO  VIGENTE| Anular

Figura 98 — Anular Documento de Venta

REPORTES

Reporte de ventas diarias

VENTA» COBRAN. OMPROBANTE - COMPRA
Diario v Desde: 2016-02-01 -Iasta: 2016-02-08 Mostrar por | Documentos ¥

TELEFONO

Fec.Emi PLAZO Fec.Ven MONTO SALDO VENDEDOR  ESTADO

1 5-303 0302116 0 030216 21 0 TIENDA PAGADO

2 5-304 0302116 0 030246 14000 0.00 995608036 WILSON ~ PAGADO

3 5-305 030216 0 030216 280.00  260.00 735537 WILSON ~ CONTRAENTREGA
4 1.1 030216 0 030216 20000 0.00 995608036 WILSON  CONTRAENTREGAPAGADO
5 1-2 0302116 0 030216 300.00  300.00 995608036 WILSON  CONTRAENTREGA
6 1-3 030216 0 030216 386.00  366.00 995608036 WILSON ~ CONTRAENTREGA
7 1-6 0402116 0 D426 5100 000 '300426978000755  WILSON  PAGADO

§1-4 040216 0 040216 422755 422755 995608056 WILSON ~ CONTRAENTREGA
9 1-5 040216 0 0402116 33640 3KAD 23 995608056 WILSON ~ CONTRAENTREGA
101-7 0602116 0 0502116 21820 000  151.84KELVING GRUPOIDEA 995608056 WILSON ~ PAGADO

111-8 060216 0 050216 12900 12000  76.45JUSTA- ANDRES FERRETERIAS Y METALES NONTOL SAC 073046103 WILSON ~ CONTRAENTREGA
121-9 060216 0 060216 560.00 56000  420.00 WILSON ESCOBAL ABANTO 735637 WILSON ~ CONTRAENTREGA
131-10 060216 0 060216 9183 9183 63.84KELVING GRUPO IDEA 995608036 WILSON  CONTRAENTREGA
14111 060246 0 060216 15360 15360  GA.80KELVING GRUPOIDEA 995608036 WILSON  CONTRAENTREGA
15.5-306 060216 0 060216 66361 66361 485.64.OTILIA CARDENAS SANCHEZ #343027860 WILSON ~ CONTRAENTREGA

178540 712179 5.216.31

Figura 99 — Reportes de ventas
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Reporte de productos por rango de fecha y notas de venta

Vendedor| . T/ Ruta Desde: 20160201 Producto: Considerar
Bi
- 7| Hasta: 20160208 | feied ] Totos v

N PRODUCTO CANTIDAD DOCUMENTOS
1 AFRICANO 1/32 AFRICAND X160 4 14
2 AFRICANO GALON X8 1 -4
3 AFRICANOEN LATA X2 3 -4

Figura 100 — Reporte por rango

Reporte de productos vendidos segun cliente y rango de fechas

Cliente: GRUPO IDEA - Producto: Descrpeion | Rango de Fecha: Q0160201 3 2164208 | PROFORMA v| [Bustar]

N* CLIENTE PRODUCTO CANTIDAD UNIDAD ~ TOTAL ~ DOCUMENTOS

1 CGRUPQIDEA-KELVING AFRICANC 1/32 AFRICANC X160 4 UND 14 14 @
2 CGRUPQIDEA-KELVING ALCAYATAS 3-76 MEJA-1/2K 3 CJA 0 13 @
3 CGRUPQIDEA-KELVING ALICATE PINZAG JP1104 BLIS WERZEG 1 UND ] 14 @
4 CGRUPOIDEA-KELVING ALICATE UNIVER 8 PL-032 BLIS STANFORD 1 UND 10 14 @
5 CGRUPQIDEA-KELVING ALICATE UNIVER 8 JP1102 BLIS WERZEG 1 UND 12 14 @
G GRUPQ IDEA-KELVING CANDADO 50 YALE 25 UND 83061 1701415 @
7 GRUFQ IDEA-KELVING CANDADQBOM YALE f UND 25264 1.4 @
B CGRUPOIDEA-KELVING CANDADO7OMYALE 2 UND 11664 14110 @
9 GRUFQ IDEA-KELVING MANGUERA GLP NARANJA X100M QUIVER 151 TS 453 12411 @
10 GRUPQIDEA- KELVING MANGUERA DUPLEX 3/4 PLASTINICO X100 2 NTS 40 4 @
11 GRUPQIDEA-KELVING MANGUERA DUPLEX 5/8 PLASTINICO X100 10 TS 10 14 @
12 GRUPQIDEA- KELVING MANGUERA NIVEL 318 HERLY X100 1 NTS 05 14 @
13 GRUPQIDEA-KELVING MANGUERA REFORZADA 3/4 ANDINO 20 TS 4 14 @
14 GRUPQIDEA- KELVING MANGUERA REFORZADA 58 JR ¢ ROLL 400 14 @
15 GRUPQIDEA-KELVING MARTILLO MMADERA 27 WERZEG 1 UND 12 14 @
16 GRUPQIDEA- KELVING MARTILLO MMADERA 20 WERZEG 1 UND 12 14 @
17 GRUPQIDEA-KELVING MASCARILLA AZUL WERZEG 1 UND 36 H @
18 GRUPQIDEA- KELVING PICOANDINO ¢ UND 80 14 @
19 GRUPQIDEA-KELVING ZAPAPICOANDINO i UND 9% 14 @
20 GRUPQIDEA- KELVING ALICATE CORTE 6 JP1103 BILS WERZEG 1 UND 8 4 @
21 GRUFQ IDEA-KELVING MANGUERA NIVEL 5116 AUTO.QUIVER X100 9 TS 9 14 @
20 GRUPQIDEA- KELVING NIVEL ALUMINIO 12 STANLEY 3 UND i 14 @

Figura 101 — Reporte de productos.
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CAJA

Apertura de Caja

INICIO DE CAJA DEL DIA
NUEVO REGISTRO
FECHA: 080212016
CAJAINICIAL:
CREADOPOR: ALMACEN EL 0902201
MODIFICADO POR: EL: |
ACEPTAR CANCELAR

N FECHA CREADO WODIFICADO MONTO CAA ESTADO
1 o WILSON 1005 i€
T s WILSON 05 ﬁ
O /Y CAJERD 8265 e
T T CAJERO 10765 g
5 000G CAJERO 935 e

Figura 102 — Caja

Registro de pagos segun cotizacion

N° DEDOCUMENTO:  COTIZACION v (00t~ v |

RFRIA W v |
COBRAR

TROCONPROBANTE Secrere. v [0 v -0000000
CONDCON PAGADO il PORCANTEE 1% ¥
RECEDO:
VLT

Teminar Cliente: Monto

Direccion: Fecha
RUC: N’ Pro:

(rzbar Comprobante '

Figura 103 — Registros de Pago por Cotizacién
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Argqueo de Caja

oo FEE T

CAJA NICIAL DEL 2016-02-08 CAIK Seccions... ¥

R B yowrossTem 675
MONTOCAJACHICA 0
::;:; gELPERIODOARQUEAEILE PHGADAS | PENDEENTES | ANULADOS | -
DEPOSITO a5 EMPLEADO WILSON v *Caleo

T s

FLUNOEGRESOS EINGRESOS DEL PERIODOARQUEABLE
TOTAL 000

CONSOLIDADO
TOTAL L3755

Figura 104 — Arqueo de Caja

08102056 sjoy/ts | Todas |
N'DOC COM  CLENTE  TRABUADOR MONTO FECHA CAIER) TIPO  FINANCIERA NUMERO  COSTO. PRECIO
D14 FACLOL GIPODEA WISON  LZISSSOIINSLI0 N DEROSITO Chp (55 24740 42755 detll
2 14 FACKE! GRPODEA WLSON | 00M00YOIITSUSL TIENDA EECTIVO 14740 42755 detalle
oL 405 TOTL ¢
FECTVO 3000 GNL 4SS
DEPOSITO 1007.55 GN2 0
CHEQUE 0

Figura 105- Detalle de Caja

Listado de arqueos de caja realizados

BUSQUEDA  DESDE IGOLIN HASTARDIGR CAJA:

Cjaf v [Buscar

N CAJACHCA FEC.INCI0 FEC. TERMINO CAIA SISTENA DIFERENCIA EMPLEADO (PCIONES e
1 06 0712016 (302201 ] B4 74 WILSON Defalle
I 03022018 03022016 PRI A 0 WILSON Detale v

{

Figura 106 — Listados de Arqueo
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Detalle de arqueo de caja

CAJA DEL DIA: 80
FECHA DE CIERRE: 2016-02-03 10:01:34

PAGOS EN CAJA

Doc TIPO COM CLIENTE TRABAJADOR MONTO FECHA CAJERO

5-303  BOLETA 3-371 PUBLICO 4211 03/02/2016 EFECTIVO @

3-34  FACTURA 5-131 GRUPO IDEA 140.00 03/02/2016 EFECTIVO ver
18211

FLUIO

N° FECHA CONCEPTO TIPO MONTO (OBSERVACIONES

0
TOTAL DE CAJA: 262.11
CAJA NUEVA: 150
DINERO RETIRADO: 112.11

Figura 107 — Detalle de Arqueo de Caja

COMPRAS

Compra de mercaderia

¥ OCEEY O [REOROCHIERRR .17 EETH
CONACTO CouoNDkSOES v[wocaeel | ECMINTEDEM |
RAZON SOCAL:

DRECCION: T MUEODECIOTS

RUC:  TELEFONO:

CORRED: VR vk WPENONO;

TERMINAR COMPRA CE PRODUCTOS[T)

Producto Unidad Canfidad Costo subtotal

Joo L e

nela .

Figura 108 — Compras.
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Registro de Pedidos

CONTACTD | Contod o Vet 6 Colzmin DS WOOCUMENT:| | CARGRR
RAZON SOCAL:
DRECCION WONEDA[SOESv[eocumo) | pPene) |
RUC:  TELEFONO:
CORRED:  WEB:
| CRABAR PEDILO

Producto Unidad Canfdad Costo subtatal

I R I '

Figura 109 — Registro de Pedidos

MANTENIEMIENTO

Mantenimiento de Empleados

N NOMERES Y APELLIDOS i s Gananci N) o Gananca £

1 NARCOTENQCHE PEREZ 1316Te 002 Il il e
1 INYVALLEISBALAREZ) {60151 K] 000% il e
3o S k) 000% Flar e
4 HUAMACK. 1644448 0% Il Filfar Clae
5 WLSN. 10A0 il Filfar Clae
f PURA. ittt 10E0 il FlfarClave
1 CHOTA. ittt ) il Filar e
i HVRA 200 0040 il il e
¢ TENCA. i k] il Flar Clae
10 ALMACEN. ittt K] 1A Filfar Clae
11 CAERO m 1030 il FlfarClae
1 N ittt 002 Ik e Chye

Figura 110 — Mantenimiento
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5.10.Implementacién Del Software

5.10.1. Configuraciéon Entorno De Trabajo
1. Entorno de Desarrollo en el que se ha trabajado.
El entorno en que se ha trabajado es entorno de Desarrollo Web con
Php y MySQL. Desarrollado con la herramienta Dreamweaver.

5.10.2. Configuracion de la Base de Datos:
Para nosotros poder configurar la base de datos primeramente
tenemos que habilitar la libreria Pdo_Mysql en el archivo PHP.ini, luego
haciendo uso de la aplicacion XAMP se inicia MySQL en el Puerto 3306
y finalmente en el icono de Servicios en administrador de equipos se
reinicia el Servicio de MySQL

5.10.3. Servidor Web
El Servidor Web que se ha utilizado en el desarrollo de este proyecto

es el Apache ya que se ha trabajado con lenguaje de programacion
Php con MySQL.

5.10.4. Configuraciéon Del Proyecto De Desarrollo
La arquitectura de software en la cual esta desarrollado el presente
proyecto esta basado en el modelo Vista Controlador orientado a
Objetos.

5.10.5. Ejemplo de la Implementacion De Un Mddulo del Proyecto

EJEMPLO DE COMO SE REALIZA LA VENTA DE UN PRODUCTO
Seleccion Del Producto

1. Proceso de busqueda de producto.

arret

1 |CARRETILLA BUGUIE ANDING UNIDAD 120 128 [IEEETIELE
2 [CARRETILLA BUGUIE TRUPER UNIDAD 145 170 [ENEHIEE |
3 [CARRETILLA TRACTOR ANDING UNIDAD 140 155 [ENIEEOIESE |

CCCa AL ACTUNZAr (A) J Enminar (1) peaygappsursiiuEaisiepsannesy -

Figura 111 — Proceso de Blusqueda de Producto

Digitar parte del nombre del producto y seleccionaremos el escogido para
agregarlo al carrito de compras

Para que esto funcione utilizamos jquery, la funcion autocomplete ubicado
en el archivo js/ajax/home.js
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js/ajax/home.js

S("#bproducto").autocomplete({
minLength: 2,
autoFocus:false,
source: '?controlador=productos&accion=procesar&term="+5(this).val(),
focus: function( event, ui ) {

historial_del_producto_de_cliente(ui.item.idproducto,$("#idcliente").val(),'div_hi

storial');

return false;

}

select: function( event, ui ) {

var especial=ui.item.especial;

var cantidadl=parseFloat(ui.item.cantidadl);

var cantidad2=parseFloat(ui.item.cantidad2);

var cantidad_reservada=parseFloat(ui.item.cantidad_reservada);
var existencias=parseFloat(cantidad1+cantidad2);

S("#bproducto").val( ui.item.nombre );
S("#idproducto").val(ui.item.idproducto);
S("#f_idproducto" ).val( ui.item.idproducto );
S("#f_factor_presentacion" ).val( ui.item.factor_presentacion );
S("#f_especial" ).val( ui.item.especial );
S("#f_cantidad").val(");

//lista_presentacion

//S("#f _presentacion").html(ui.item.presentacion);
S("#f_presentacion").html(ui.item.lista_presentacion);
S("#f_entero").val(ui.item.entero);
S("#f_unidad").html("<option value="" + ui.item.idunidad +

P

ui.item.nombre_unidad + ")</option>");

S("#f_cantidad_unidad").val( ui.item.cantidad_unidad );
S("#f_idunidad").val( ui.item.idunidad );
S("#f_precio").val( ui.item.precio );
S("#f_micosto").val( ui.item.micosto );
S("#f_precio_original").val( ui.item.precio );
S("#f_precio_minimo_original").val(ui.item.pu);
S("#f_precio_costo").val( ui.item.costo );
if(especial==0){

S("#f_precio_minimo").val(ui.item.pu);
lelse{

S("#f_precio_minimo").val(especial);

}

S("#f_precio_maximo").val( ui.item.precio );
S("#f_subtotal").val(");
S("#f_descripcion").html( ui.item.nombre );

var icono_especial="}
if(especial==0){
icono_especial=";
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lelse{
icono_especial='<img src="images/especial.png"
onclick="alert('+especial+');">';

}

S("#espacio_especial").html(icono_especial);
S("#f_stock").html('<strong style="font-size:20px; color: blue;">'
+ui.item.stock + '</strong> <a href="#" accesskey="S"
onclick="ver_existencias_de_producto(' + ui.item.idproducto + ')"><img
src="images/iconos/database.png"></a><a href"#"
onclick="descargar_unidades_del_producto(' + ui.item.idproducto + ');"><img
src="images/descargo.png" /></a>');

S("#s_costo").html( "P" + ui.item.costo );
S("#s_minimo").html( ui.item.precio_minimo_2 );
S("#s_preciol").html( ui.item.preciol );
S("#s_precio2").html( ui.item.precio2 );
S("#f_cantidad").focus();
S("#bproducto").val(S("#texto").val());
S("#btn_vender").removeAttr("disabled");
var idcliente=$("#idcliente").val();
return false;
}
)

.data( "ui-autocomplete" )._renderltem = function( ul, item ) {

return §( "<li>" ).append( "<a><table class="tabla_auto'><tr><td>" + item.check +
"</td><td width='20"'>" + item.orden + "</td><td width='395'>" + item.nombre +
"</td><td width="'100">" + item.nombre_unidad + "</td><td width='50' class='rojo'>" +
item.pu + "</td><td width='50' class='azul'>" + item.precio + "</td>" + celda +
"<td>"+item.stock+"</td><td width='80'><img
onclick="editar_producto("+item.idproducto+");' src='images/iconos/editar.png'><img
onclick="'ver_existencias_de_producto("+item.idproducto+")'
src='images/iconos/database.png'></td></tr></a>")

.appendTo( ul );

L

Figura 112 . Copia del Codigo Fuente

Con este codigo utilizamos el controlador productosController::procesar

productosController::procesar

function procesar(){
SoProducto=5this->model->load('ProductosModel');
SoUnidad=Sthis->model->load('UnidadesModel');
SoAlmacen=5Sthis->model->load('AlmacenesModel');
SoEntrada=Sthis->model->load('EntradasModel’);
SoSucursal=Sthis->model->load('SucursalesModel');
SoTemporal=Sthis->model->load('TemporalesModel');
SoPresentacion=Sthis->model->load('PresentacionesModel');
SoPermiso=Sthis->model->load('PermisosModel');
SoPresentacion=Sthis->model->load('PresentacionesModel');
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SoSalida=Sthis->model->load('SalidasModel');

Sterm=$_GET["term"];//contentido escrito por el cliente
Sterm=utf8_decode(Sterm);

Sidempleado=5_SESSION["empleado_seleccionado"];
Spermiso_mostrar_costo = SoPermiso-
>empleado_tiene_permiso(Sidempleado,3);//permiso mostrar costo

Ssessionid=session_id();
Sidsucursal=$_SESSION["idsucursal"];
Sresultado=SoProducto->completar(Sterm);

Sresults=array();
for(Si=0;Si<count(Sresultado);Si++){
Sfpresentacion=SoPresentacion-
>obtener_presentacion_por_defecto_de_producto(Sresultado[Si]->idproducto);
//Sfactor_presentacion=(Sfpresentacion-
>idproducto)?Sfpresentacion->cantidad:1;
//Sresultadol[Si]->lista_presentacion=Slista_presentacion;

Snombre_de_producto=Sresultado[$i]->nombre;

Sfila_carrito=SoTemporal->obtener_id($sessionid,Sresultado[Si]-
>idproducto,0);

Scheck=(Sfila_carrito->idcarrito)?"&radic;":"&nbsp;&nbsp;";

//saber si producto se encuentra en detalle de documento
//KELCARCO

Scostito==Sresultado[Si]->costo;
Sfila_unidad=SoUnidad->obtener_id(Sresultado[Si]->idunidad);

Sempleado_seleccionado=$_SESSION["empleado_seleccionado"];

SrsPresentacion=SoPresentacion-
>lista_presentaciones_producto(Sresultado[Si]->idproducto);
Slista_presentacion=";
for(Sp=0;Sp<count(SrsPresentacion);Sp++){
Sseleccionado=(SrsPresentacion[Sp]-
>predeterminado)?'selected":";
Slista_presentacion.='<option
value="".SrsPresentacion[Sp]->id." '.Sseleccionado.'>'.SrsPresentacion[Sp]->hombre.' x
".SrsPresentacion[$Sp]->cantidad.' '.$fila_unidad->abreviatura.'</option>';

}

Slista_presentacion.='<option value="0"> x
'.Sfila_unidad->nombre.'</option>';

if(false){
Sresultado[Si]->minimo=Sresultado[Si]->costo;
Sresultado[Si]->minimo2=Sresultado[Si]->pu;
lelse{
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Sresultado[Si]->minimo=Sresultado[Si]->pu;

}

Scadena=Sresultado[Si]->nombre;
Stexto_a_buscar="ECON";

Srsdo = strpos(Scadena,Stexto_a_buscar);
if(Srsdo===false){
lelse{
Sresultado[Si]->nombre="<span
style='color:#f00;'>".Sresultado[$i]->nombre."</span>";
}
Stexto_a_buscar="NEW LIGHT";
Srsdo = strpos(Scadena,Stexto_a_buscar);
if(Srsdo===false){
lelse{
Sresultado[Si]->nombre="<span
style='color:#00F;'>".Sresultado[Si]->nombre."</span>";

}

Ssucursal_abierta=$_SESSION["idsucursal"];
SrsEntrada=SoAlmacen-
>existencia_de_productos_en_almacen(Sresultado[Si]->idproducto,Ssucursal_abierta);

Sstock=0;
Scosto=Sresultado[Si]->costo;//no se utiliza
if(count(SrsEntrada)>0){
for(Sa=0;Sa<count(SrsEntrada);Sa++){
Sstock+=SrsEntrada[$a]->cantidad;
if(SrsEntrada[$Sa]->precio<Scosto){//DE TODAS
LAS ENTRADAS NOS QUEDAMOS CON EL COSTO MAS BAJO
Scosto=SrsEntrada[$a]->precio;//no se
utiliza

}

lelse{
Sstock=0;
}

//Sresultado[Si]->costo=Scosto;//antes

[anora//11111111111111111771101 100100711700 101T 111171 1101100177117711711777
N
Sultimo_costo=SoEntrada-
>ultimo_costo_de_producto_vigente(Sresultado[Si]->idproducto,Sidsucursal,'DESC');
Scosto_producto=round(Sresultado[S$i]->costo,4);
Sultimo_costo=round(Sultimo_costo,4);
if(Sultimo_costo>0){
Scosto=Sultimo_costo;

lelse{

121



Scosto=Scosto_producto;

}

Sresultado[Si]->costo=Scosto;

T
T

Sprecio_especial=round(Sresultado[Si]->precio2,3);
Sprecio_minimo=round(Sresultado[Si]->pu,3);
Sdiferencia=Sprecio_minimo-Sprecio_especial;
if(Sdiferencia>0){

Sespecial=Sprecio_especial;

//el precio minimo seria el especial

//Sresultado[Si]->minimo=Sespecial;
lelse{

Sespecial=0;

}

Scantidad1=0;//Stotal_de_existencias;
Scantidad2=0;

SrsPresentacion=SoPresentacion-
>lista_presentacion_producto(Sresultado[$i]->idproducto);
Stexto_presentacion="";
if(count(SrsPresentacion)){//si existe presentacion del producto
for($Sa=0;Sa<count(SrsPresentacion);Sa++){
Stexto_presentacion.="<option
value="".SrsPresentacion[Sa]->cantidad."'>".SrsPresentacion[$Sa]->nombre." X
(".SrsPresentacion[$al->cantidad." ".Sfila_unidad->nombre.")</option>";
}
lelse{//si solo tiene presentacion de unidades
//Stexto_presentacion.="<option value='1'
selected='selected' > X (".Sfila_unidad->nombre.")</option>";

}

Stexto_presentacion=Stexto_presentacion."<option value='1' > X
(".Sfila_unidad->nombre.")</option>";

Sresults[] = array(

'orden' => (Si+1),

'nombre' => utf8 encode(Sresultado[Si]->nombre),

'precio’ => round(((Sfpresentacion->id)?Sfpresentacion-
>precio_venta:Sresultado[Si]->precio),2),

'precio_minimo' => ((Sfpresentacion-
>id)?Sfpresentacion->precio_minimo:Sresultado[Si]->minimo),//aqui

'precio_minimo_2' => ((Sfpresentacion-
>id)?Sfpresentacion->precio_minimo:Sresultado[Si]->pu),

'costo' => round(((Sfpresentacion->id)?Sfpresentacion-
>costo:Sresultado[Si]->costo),3),
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'micosto’ => round(((Sfpresentacion->id)?Sfpresentacion->costo:Sresultado[Si]-
>costito),3),
'imagen'=>Sresultado[Si]->imagen,
'idproducto' => Sresultado[Si]->idproducto,
'idunidad' => Sresultado[Si]->idunidad,
'nombre_unidad' => (Sfpresentacion-
>idproducto)?Sfpresentacion->nombre:Sfila_unidad->nombre,
'abreviatura_unidad' => Sfila_unidad->abreviatura,
'cantidad_unidad' => $fila_unidad->cantidad,
'codigo' => Sresultado[S$i]->codigo,
'preciol’ => Sresultado[Si]->preciol,
'precio2' => ((Sfpresentacion->id)?S$fpresentacion-
>precio_especial:Sresultado[Si]->precio2),
'pu' => ((Sfpresentacion->id)?Sfpresentacion-
>precio_minimo:Sresultado[Si]->pu),
'tipo' => (Sresultado[Si]->tipo==1)?"N":"E",
'historial_idcliente'=>$_GET["idcli"],
'stock'=>((Sfpresentacion->id)?(Sstock/Sfpresentacion-
>cantidad):Sstock),
'stock_sin_comprobante'=>Sstock_sin_comprobante,
'lim_fecha'=>$fila_historial->fecha,
'lim_cantidad'=>Sfila_historial->cantidad,
'lim_precio'=>S$fila_historial->precio,
'tipo_documentol'=>$existencia["tipo1"],
'cantidad1'=>Scantidad1,
'tipo_documento2'=>Sexistencia["tipo2"],
'cantidad2'=>Scantidad2,
'cantidad_reservada'=>$cantidad_reservada,
'cbo_identrada'=>Stexto_entrada,
'check'=>Scheck,
'nombre_de_producto'=>Snombre_de_producto,
'total_de_existencias'=>Stotal_de_existencias,
'presentacion'=>Stexto_presentacion,
'entero'=>Sresultado[Si]->entero,
'especial'=>((Sfpresentacion->id)?Sfpresentacion-
>precio_especial:Sespecial),
'mostrar_costo'=>Spermiso_mostrar_costo,
'factor_presentacion'=>$factor_presentacion,
'lista_presentacion'=>Slista_presentacion
);
}

echo json_encode(Sresults);

Figura 113 — Copia de Cddigo Fuente Segunda Parte

En este controlador utilizamos acceso a base de datos por medio de los
modelos, para finalmente devolver en formato con los contenidos a mostrar
en el autocompletado

El modelo fundamental utilizado es el de productosModel::completar
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productosModel::completar
public function completar(Snombre)

{

Scadena="select idproducto,nombre,codigo,costo,costo as
costito,precio,idcategoria,idunidad,pu,preciol,precio2,tipo,imagen,entero from
producto where (nombre like '%".Snombre."%' or codigo="".Snombre."") and estado=1";

Sconsulta=Sthis->conexion->prepare("SET NAMES 'utf8"");

Sconsulta=Sthis->conexion->prepare(Scadena);

Sconsulta->execute();

while(Sfila=Sconsulta->fetchObject()){

Sresultado[]=Sfila;

}

return Sresultado;

Figura 114 — Copia Cddigo Fuente Tercera parte

Aqui consultamos la base de datos la tabla productos y se lo pasa al
controlador que a su vez devuelve al controlador para ser mostrado en la lista
de sugerencias segun se escribio en la busqueda.

2. Agregamos detalle de la seleccion del producto.
Ahora debemos indicar la cantidad y precio para agregar el item seleccionado
al carrito

PRODUCTO STOCK~ CANTIDAD P.Cont  VENTA SUBTOTAL
i CRRETLABIUETRAR ¥ DxUN\DADv s [ KREGHR

El detalle mostrado en el formulario son los predefinidos en los datos
generados por el archivo javascript

Ahora se mostrara el codigo para agregar cantidad de item a un precio
definido y validado, para finalmente ser agregado al pulsar el boton agregar
<input type="button" id="btn_vender" value="AGREGAR"
onclick="agregar _ultimo();">

function agregar_ultimo(){
var idproducto=$("#f_idproducto").val();
var idcliente=$("#idcliente").val();

var cantidad=$("#f_cantidad").val();

var factor_cantidad=S("#f_presentacion").val();
//calculamos la cantidad modificada
//cantidad=cantidad*factor_cantidad;

var identrada=$("#f_identrada").val();
var unidad=S("#f_unidad").val();
var observacion=5("#observacion_producto").val();

var venta_directa=S("#venta_directa").val();
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//var factor_presentacion=S("#f_factor_presentacion").val();
var idpresentacion=5("#f_presentacion").val();

S("#btn_vender").attr("disabled","disabled");

if(unidad==0){
unidad=8;
}

var precio=$("#f_precio").val();

if(parseFloat(cantidad)<=0){
alert("cantidad no valida!!!");
S("#f_cantidad").val(");
S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();
return false;

}

if(lidproducto | | idproducto==0){
alert("No ha seleccionado producto!!!");
S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();
return false;

}
S("#cargando").show();
identrada=0;

var datos = {
id:idproducto,
action:'add’,
su:cantidad,
unidad:unidad,
precio:precio,
idcliente:idcliente,
identrada:identrada,
observacion:observacion,
idpresentacion:idpresentacion

|3

S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();
S("#btn_vender").attr("disabled","disabled");

$.ajax({
url: "?controlador=productos&accion=existe_en_carrito',
data: datos,
type: 'GET',
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dataType:"json",
success: function(data){

existe=data.existe;
continuar=1;

if(continuar==1){
var mis_datos= {

id:idproducto,
action:'add',
su:cantidad,
unidad:unidad,
precio:precio,
idcliente:idcliente,
identrada:identrada,
diferencia:0,
observacion:observacion,
idpresentacion:idpresentacion

|3
S.ajax({

url:
'"?controlador=productos&accion=car_agregar',
data: mis_datos,
type: 'GET',
dataType:'json’,
success: function(dato){
S("#cargando").hide();

S("#btn_vender").removeAttr("disabled");

S( "#f_idproducto" ).val(" );

S( "#f_factor_presentacion"
)-val(1);

S( "#f_cantidad" ).val(");

S( "#f_unidad" ).html( " );

S("#f_precio" ).val( " );

S( "#f_precio_minimo" ).val(");

S( "#f_precio_maximo" ).val(");

S( "#f_subtotal" ).val(");

S( "#f_descripcion" ).html(");

$( "#s_costo" ).html(");

S( "#s_minimo" ).html(");

S( "#s_preciol" ).html( " );

S( "#s_precio2" ).html(");

S( "#f_stock" ).html(" );

S( "#f_ubicacion" ).html(" );

S( "#f_identrada"
).html('<option value="0">...</option>');

S("#f_presentacion").html('<option value="1"> X 1</option>');
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S("#observacion_producto").val(");

if(dato.rsdo==0){
alert(dato.msg);
return false;

}

//alert(msg);
S("#table_car
tbody").append(dato.cuerpo);
//actualizamos
totales////////1111111111111111111111111111111111111111117111
var facturable =
parseFloat(S("#carrito_suma_facturable").val());
var economico =
parseFloat($("#carrito_suma_economico").val());
var total =
parseFloat(S("#carrito_suma_total").val());

facturable=redondeo2decimales(facturable+parseFloat(dato.facturable));

economico=redondeo2decimales(economico+parseFloat(dato.economico));
total=redondeo2decimales(dato.total);

S("#carrito_suma_facturable").val(facturable);

S("#carrito_suma_economico").val(economico);
S("#carrito_suma_total").val(total);

S("#texto_suma_facturable").html("F: s/
"+facturable);

S("#texto_suma_economico").html("E:
s/ "+economico);

S("#texto_suma_total").html("s/
"+total);

s

S("#numelementos").val(dato.numero_de_elementos);

S("#ancla").focus();
S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();

1;

else{
S("#cargando").hide();
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$("#ancla").focus();
S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();

Figura 115 — Copia del Coédigo Fuente Cuarta Parte

Para agregar el item utilizamos el controlador productos

public function car_agregar(){
SoProducto=Sthis->model->load('ProductosModel');
SoAlmacen=Sthis->model->load('AlmacenesModel');
SoUnidad=Sthis->model->load('UnidadesModel');
SoTemporal=Sthis->model->load('TemporalesModel');
SoEntrada=Sthis->model->load('EntradasModel’);
SoSucursal=Sthis->model->load('SucursalesModel');
SoSalida=Sthis->model->load('SalidasModel');
SoPresentacion=Sthis->model->load('PresentacionesModel');

Sidproducto=S_GET["id"];
Sidcliente=S_GET["idcliente"];
Saction=$_GET["action"];
Sorden=$_GET["orden"];
Sprec=S_GET["precio"];
Sunid=$_GET["unidad"];
Sidentrada=S_GET["identrada"];
Sobservacion=$_GET["observacion"];
Sidpresentacion=5_GET["idpresentacion"];

Ssessionid=session_id();

if(isset(S_GET["su"])){

Scantidad=$_GET["su"];
lelse{

Scantidad=1;
}
Sfilaproducto=SoProducto->obtener_id(Sidproducto);
Sfilaunidad=SoUnidad->obtener_id(Sfilaproducto->idunidad);
Siduni=Sunid;

if($_GET["idunidad"]){
Sidunidad=$_GET["idunidad"];

lelse{
Sidunidad=0;
if(Saction=="add"){
Sidunidad=Siduni;
}
}
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//validacion de cantidad y precio
Scalculo_subtotal=round($cantidad*Sprec,2);
if(Scalculo_subtotal<=0){

Sdata["rsdo"]=0;

Sdata["msg"]="Cantidad o precio no son validos!!!";

echo json_encode(Sdata);

exit();

}

//control precio
if(isset(S_GET["pre"])){
Sprecio=$_GET["pre"];
lelse{
Sprecio=(Sprec>0)?Sprec:Sfilaproducto->precio;

}

//Sprecio=Sprecio/Sfactor_presentacion;
if(Sidproducto){

if(Sidunidad){
Sprecio=Sprecio;
Sprecio_original=Sfilaproducto->precio;
if(Saction=="cambio"){
Sprecio=Sprecio_original;
}
//echo "idunidad=Sidunidad";
lelse{
Sfilatemporal=SoTemporal-
>obtener_id(Ssessionid,Sidproducto);
//Sprecio=Sfilatemporal->precio/Sfilaunidad->cantidad;
if(Saction=="cambio"){
Sprecio=Sfilaproducto->precio/Sfilaunidad-
>cantidad;
}
//echo "idunidad=Sidunidad";

}

Sftemporal=SoTemporal-
>aumentar(Ssessionid,Sidproducto,Scantidad,Sidunidad,Sprecio,0,Sidentrada,Sobservaci
on,Sidpresentacion);

//disminuimos de las entradas

if(Sidentrada){
SoEntrada-
>disminuir_cantidad_de_entrada(Sidentrada,Scantidad);
}
}

//en caso de eliminar
if(5_GET["action"]=="removeProd"){
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SoTemporal->eliminar_item(S$sessionid,Sidproducto);

}

/****************************************************************/

Sidsucursal=$_SESSION["idsucursal"];

/****************************************************************/

SrsCarrito=SoTemporal->listar_sin_ordenar($sessionid);
Snumero_de_filas=count(SrsCarrito);

Sfpresentacion=SoPresentacion-
>obtener_presentacion_por_defecto_de_producto_por_id(Sidpresentacion);

if(Sprecio < $Sfpresentacion->precio_minimo){
Scolor="#F00";

lelse{
if(Sprecio > Sfpresentacion->precio_venta){
Scolor="#00F";
lelse{
Scolor="#000";
}
}

Sfila_entrada=SoEntrada->obtener_id(Sidentrada);
Sfila_sucursal=SoSucursal->obtener_id(Sfila_entrada->idsucursal);

if(Sidentrada){
Snombre_sucursal=S$fila_sucursal->nombre;
Sicono="";

lelse{

Snombre_sucursal="NINGUNA";
Sicono="no";
}
Scolor_sucursal=(Sidentrada)?(Sfila_entrada-
>idsucursal==3)?"#006600":"#FF9933":"#F00";
Slinea=Snumero_de _filas-1;

//totalizamos los facturable y economico
if(Sfilaproducto->si_comprobante){//facturable
Sfacturable=Scantidad*Sprecio;

Seconomico=0;
lelse{//economico

Sfacturable=0;

Seconomico=Scantidad*Sprecio;

}

Stotal=Sfacturable+Seconomico;

Shtml='
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<tr class="fila" id="linea'.Slinea."">
<td style="font-weight:bold; font-size:12px;"
id="linea_numero'.Slinea."">".(Slinea+1).'</td>
<td style="font-weight:bold; font-size:12px;"></td>
<td style="font-weight:bold; font-size:12px;">
<span id="enlace_carrito'.Slinea." >'.Sfilaproducto-
>nombre.'</span>
<input type="text" id="crr_observacion'.Slinea." value="".Sftemporal-
>observacion."" onkeypress="modificar_fila_de_carrito(event,'.Sftemporal-
>idcarrito.','.Slinea.');" />
<input type="hidden" id="idprod'.Slinea.""

value="".Sfilaproducto->idproducto." />
<input type="hidden" id="cost'.Slinea."" value="".Sfilaproducto-
>costo." />
</td>
<td>

<select name="idunidad'.Slinea." id="idunidad'.Slinea."

onchange="actualizar_precio_c('.Slinea.');cambiar_precio_c('.Slinea.');cambiar_boton(\'c
antidad\','.Slinea.');" style="display:none;">
<option value="".$filaunidad->idunidad."">'.Sfilaunidad-
>nombre.'</option>
</select>

</td>

<td>

<input id="cantidad'.Slinea."
onkeypress="maodificar_fila_de_carrito(event,'.Sftemporal->idcarrito.','.Slinea.");"
value="".Scantidad." type="text" onfocus="S(this).select();" style="width: 50px; font-
size:12px;font-weight:bold;" />

<select name="c_idpresentacion'.Slinea."
id="c_idpresentacion'.$linea." onchange="">
<option value="".Sfpresentacion->id."">'.Sfpresentacion-
>nombre.' x '.Sfpresentacion->cantidad.' '.$filaunidad->abreviatura.'</option>
</select>

<input id="cantidadxunidad'.Slinea." value="".Scantidad."
type="hidden" style="width: 20px;"/>
</td>
<td><span id="minimo">".Sfilaproducto->pu.'</span>
<input type="hidden" name="pmin"'.Slinea." id="pmin".Slinea."
.Sfilaproducto->costo."" />
<input type="hidden" id="pmax'.Slinea."" value=
>precio." /></td>
<td>
<input type="text" id="precio'.Slinea.
size:12px;font-weight:bold;" value="".(Sprecio).
onkeypress="modificar_fila_de_carrito(event,'.Sftemporal->idcarrito.','.Slinea.');" />
</td>
<td style="width: 10px;font-size:18px;">

value=

.Sfilaproducto-

style="width: 50px;font-
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<input type="text" id="st'.Slinea.'" value="".Scantidad*(Sprecio)."
style="width: 50px;font-size:12px;font-weight:bold;" size="5"
onkeydown="validarnumero2(event,\'st\',".(Slinea+4).")"
onkeypress="recalcular2(event,'.Slinea.','.Sftemporal->idcarrito.');" />

<input type="hidden" id="cant'.Slinea."" value="".Scantidad.'" />

</td>

<td>

<strong style="color:'.Scolor_sucursal."">'.Snombre_sucursal.'</strong>

<input type="hidden" name="disponibilidad'.Slinea."
id="disponibilidad'.Slinea." value="".Shay_stock." />

</td>

<td><img src="images/'.Sicono.'check.png"/></td>

<td><img style="cursor:pointer;"
onclick="eliminar_item_carrito('.Sftemporal->idcarrito.",\'linea\',".Slinea.")"
src="images/delete.png" alt="aumentar" title="eliminar"/>

<a href="#" onclick="ver_existencias_de_producto('.Sfilaproducto-
>idproducto.')"><img src="images/iconos/database.png" title="Existencias" /></a>

<a href="#" onclick="quienes_mas_pidieron(0,".$filaproducto-
>idproducto.');" title="COTIZADO DEL PRODUCTO"><img
src="images/cotizado.png"></a>

</td>

</tr>

I.
’

Sdata["cuerpo"]=Shtml;

Sdata["pie"]="";

Sdata["linea"]=Slinea;
Sdata["facturable"]=0;//Sfacturable;
Sdata["economico"]=0;Seconomico;
Sdata["total"]=SoSalida->total_del_carrito(Ssessionid);
Sdata["numero_de_elementos"]=Snumero_de_filas;

echo json_encode(Sdata);

Figura 116 — Copia del Codigo Fuente Quinta Parte

Modelo TemporalesModel:: aumentar

public function
aumentar(Ssessionid,Sidproducto,Scantidad=0,Sidunidad=0,Sprecio=0,5pu=0,Sidentrada
=0,Sobservacion=",Sidpresentacion=0)

{

Sfilatmp=Sthis->obtener_id(Ssessionid,Sidproducto,Sidentrada);
Sinsertar=(Sfilatmp->idcarrito)?0:1;
Sfecha=date('Y-m-d');

if(Sinsertar){
//insertamos nuevo registro
Scadena="insert into
tmp_carrito(session_id,idproducto,cantidad,idunidad,precio,pu,fecha,identrada,observa

132



cion,idpresentacion)
values("".Ssessionid.","".Sidproducto."','".Scantidad."',"".Sidunidad."',"" .Sprecio."","".Spu."
""" Sfecha."',"".Sidentrada."","".Sobservacion.","" .Sidpresentacion."")";

lelse{

//actualizamos el registro //// QIO ////

Scadena="update tmp_carrito set
cantidad=cantidad+".Scantidad.",idunidad="".Sidunidad."",precio="".Sprecio.",fecha="".5f
echa.",observacion="".Sobservacion."',idpresentacion="".Sidpresentacion."' where
idcarrito=""

.Sfilatmp->idcarrito.""";

}

Sconsulta=Sthis->conexion->prepare(Scadena);
Srsdo=Sconsulta->execute();

if(Sinsertar){
Sfila_temporal=Sthis-
>obtener_id(Ssessionid,Sidproducto,Sidentrada);
lelse{
Sfila_temporal=S$filatmp;

return $fila_temporal;

Figura 117 — Copia del Cédigo Fuente Sexta Parte

Una vez agregado todos los items al carrito procedemos a pulsar el boton
Finalizar

El proceso de seleccion del cliente es muy similar a la seleccion del
producto.

A continuacién se detalla el codigo fuente que hace posible grabar el pedido
del cliente.

CorzACoN » | 01+ 00001 FINALIZAR(T)

\EENIE)| | 72 EFoNco

CONTACTO: [FERRETERC] @ Utimes Ventas

RAZON SOCIAL: 205 WILSON ESCOBAL ABANTO eliminar
I DIRECCION: AV LAPAZ 1476

RUC: 10442584022 TELEFONO: 968625435 068625736/
31202016 | N*1-23759 | S1. 585.00 | Contra Entrega Pagado

|
t i

function terminar_operacion(){
var idcliente=S("#idcliente").val();
var numelementos=5('#numelementos').val();
var iddocumento=parselnt($("#iddocumentoventa").val());
var empleado_seleccionado=$("#empleado_seleccionado').val();
var ruta = S('#ruta').val();
var serie = $('#serie').val();
//numero_documento_generado
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if(!iddocumento){
cargar_correlativo_de_documento();

}

if(idcliente==668){//
S("#emitir_comprobante
option[value=1]").hide();//attr("disabled","disabled");//fac desabilitada
S("#emitir_comprobante
option[value=2]").show();//removeAttr("disabled");//boleta habilitada
lelse{
S("#emitir_comprobante
option[value=1]").show();//removeAttr("disabled");//factura habilitada
S("#emitir_comprobante
option[value=2]").show();//attr("disabled","disabled");//bol desabilitada

}

if(numelementos==undefined){
alert("no hay productos en carrito");
S("#bproducto").focus();
S("#bproducto").select();
return false;

}

if(idcliente==""| | idcliente==0){
S( "#dialog-confirm" ).dialog({
resizable: false,
height:114,
modal: true,
buttons: {
"PUBLICO": function() {
S( this ).dialog( "close" );
S( "#formulario_cliente_venta" ).dialog({
resizable: false,
height:350,
width:400,
modal: true,
buttons: {
"GRABAR": function() {

var
generar_comprobante=$("#publico_generar_comprobante").val();
if(generar_comprobante==2){//no emitir
emitir_comprobante=3;//ninguno
porcentaje=0;

lelse{

emitir_comprobante=2;//boleta

porcentaje=100;
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serie=S$("#serie_publico").val();

//antes 9
tipo_operacion:3,//credito

tipo_documento:1,//cotizacion

emitir_comprobante:emitir_comprobante,//boleta

'"?controlador=documentoventas&accion=insertar_directo2’,

function(data){
//alert(id);

content-interior").html(");
S("#terminarventa").attr('disabled’,'disabled');
//GRABAMOS EL CLIENTE
nombres=5("#publico_nombres").val();
dni=S("#publico_dni").val();
direccion=S$("#publico_direccion").val();
telefono=$("#publico_telefono").val();

correo=$("#publico_correo").val();

var

var datos = {
idcli:668,
idempleado:9,//tienda

plazo:0,
a_cuenta:0,
iddocumento:0,

porcentaje:porcentaje,
observaciones:",

f:1,

serie:serie

I
$.ajax({

url:

data: datos,
type: 'GET',
dataType:'json’,
success:

S("#table-
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grabar_publico(nombres,dni,direccion,telefono,correo,data.iddocumento);

docu=data.nombre_tipo_documento+" "+data.serie+"-
"+data.numerodocumento+" -> s/ "+data.monto;

if(data.dirigir_a_pagos==1){
alert(docu);
window.location.href="?controlador=caja&accion=listar’;

return false;

}
var
rpta=confirm("DESEA IMPRIMIR??? " + docu);
if(rptal=true)
{
obtener_info_documento(data.iddocumento);
lelse{

imprimir_publico(2,data.iddocumento,nombres,dni,direccion,telefono);
}
S(

"#formulario_cliente_venta" ).dialog( "close" );

D

I
"CANCELAR": function() {

S( this ).dialog( "close" );
S('#bcliente').focus();
}

N;

2
"FERRETERO": function() {

S( this ).dialog( "close" );
alert('Seleccione un cliente!!!l");
S('#bcliente').focus();
}
}
1;
return false;

}

S( "#div_fin" ).dialog({
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S("#numero_documento_generado").html(S("#numerodocumento").val());

resizable: false,
height:350,
width:980,
modal: true,

1;

S("#operacion_final").trigger("change");

//S("#ruta").val(1);//kelcarco 16/06/2014

if(empleado_seleccionado!=5){
//S("#ruta").val(1);//kelcarco 16/06/2014

lelse{
id=$("#iddocumentoventa").val();
if(id!=0){
//codigo para seleccionar tipo documento cargado
telse{
}
}

S("#observaciones").focus();
S("#idempleado").val($("#empleado_global").val());

if(iddocumento){

//cbo_tipo_documento //serie_plantilla //numerodocumento

//ruta //serie //numero_documento_generado
S("#ruta").val(S("#cbo_tipo_documento").val());
S("#serie").val(S("#serie_plantilla").val());

}

Figura 118 — Copia del Codigo Fuente Séptima Parte

Se utiliza el controlador para registrar venta

function insertar_directo2()

{

SoDocumento=Sthis->model->load('DocumentoVentasModel');
SoProducto=S$this->model->load('ProductosModel');
SoSalida=Sthis->model->load('SalidasModel');
SoAlmacen=5Sthis->model->load('AlmacenesModel');
SoTemporal=Sthis->model->load('TemporalesModel');
SoCuota=Sthis->model->load('CuotasModel');
SoUnidad=Sthis->model->load('UnidadesModel');
SoPreferencia=Sthis->model->load('PreferenciasModel');
SoSucursal=Sthis->model->load('SucursalesModel');
SoEntrada=Sthis->model->load('EntradasModel’);
SoCuota=Sthis->model->load('CuotasModel');

Stipo_documento=$_GET["tipo_documento"];
Sserie=$S_GET["serie"];
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if(Stipo_documento==1){
Snumero=SoPreferencia-
>getValor("ultima_cotizacion_s".Sserie)+1;
lelse{
Snumero=SoPreferencia-
>getValor("ultima_proforma_s".Sserie)+1;

}

Sfechaemision = date("Y-m-d");

Sidempleado =
(S_GET["idempleado"])?S_GET["idempleado"]:S_SESSION["idempleado"];

Sidcliente = (S_GET["idcli"])?S_GET["idcli"]:1;

Smonto = S_SESSION["totalcoste"];

Sigv = Smonto*0.18;

Snumerodocumento = Snumero;

Sacuenta = Smonto;

Ssaldo = 0;

Sestado = 1;

Sidsucursal =
(S_SESSION["idsucursal"])?$_SESSION["idsucursal"]:1;

Sa_cuenta = S_GET["a_cuenta"];

Stipo_operacion = S_GET["tipo_operacion"];

Splazo = S_GET["plazo"];

Sestado = Stipo_operacion;

Semitir_comprobante=S_GET["emitir_comprobante"];
Sporcentaje=S_GET["porcentaje"];
Sobservaciones=$_GET["observaciones"];
Schequeo=$_GET["chequeo"];
Sadelanto=$_GET["adelanto"];
Spago_con_letra=S_GET["pago_con_letra"];

Splazo_letras=$S_GET["plazo_letras"];
Sprimera_letra=S_GET["primera_letra"];
Sfecha_primera_letra=$_GET["fecha_primera_letra"];
Snumero_letras=S_GET["numero_letras"];
Sintervalo_tiempo=S_GET["intervalo_tiempo"];

Spagoacuenta=$_GET["pagoacuenta"];
Sidtransportista=S_GET["idtransportista"];

Svalores=array(

"fechaemision" => Sfechaemision,

"idempleado" => Sidempleado,

"idcliente" => Sidcliente,

"monto" => Smonto,

"igv" => Sigv,

"numerodocumento" =>Snumerodocumento,

"acuenta" => Spagoacuenta,//modificado
"saldo" => Ssaldo,

"estado" => Sestado,
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"idsucursal"
"plazo"
"iddocumento"
"tipo_documento"

=> Sidsucursal,

=> Splazo,
=> Siddocumento ,
=> Stipo_documento,

"emitir_comprobante"=>Semitir_comprobante,

"porcentaje"
"observaciones"
"adelanto"
"chequeo"
"serie"
"pago_con_letra"

"plazo_letras"
"primera_letra"
"fecha_primera_letra"
"numero_letras"
"intervalo_tiempo"
"idtransportista"

=> Sporcentaje,
=> Sobservaciones,
=> Sadelanto,
=> Schequeo,
=> Sserie,
=> Spago_con_letra,

=> Splazo_letras,

=> Sprimera_letra,

=> Sfecha_primera_letra,
=> Snumero_|letras,

=> Sintervalo_tiempo,

=> Sidtransportista

//plazo_letras,primera_letra,fecha_primera_letra,numero_|letras,intervalo_tiem

po

Sid=SoDocumento->verificar_existencia2(Svalores);

if(!Sid){//no hay documento

list(Srs,Siddocumento) = SoDocumento->insertar2(Svalores);

if(1Srs){//no se registro
Sdata["rsdo"]=0;
Sdata["msg"]="No se registro el documento";
echo json_encode($data);
exit();

if(Stipo_documento==1){
SoPreferencia-
>setValor("ultima_cotizacion_s".Sserie,Snumero);
lelse{
SoPreferencia-
>setValor("ultima_proforma_s".Sserie,Snumero);

}
lelse{
Snombre_tipo_documento=(Stipo_documento==1)?"COTIZACION":"PROFORMA
Sdata["rsdo"]=0;

Sdata["msg"]="Ya existe la ".Snombre_tipo_documento."
.Snumero." Consulte con su administrador";

" Sserie.
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" Snumero."-".Smonto.

carrito

>idproducto);

>precio,2),

echo json_encode($data);

exit();
}
if(Siddocumento){
Sfila_documento=SoDocumento->obtener_id2(Siddocumento);
lelse{
Sdata["rsdo"]=0;
Sdata["msg"]="no se genero el id para el documento";
echo json_encode(Sdata);
exit();
}

//aqui validar si el documento fue registrado o actualizado
Spagina=$_POST["pagina"];
Ssessionid=session_id();

//SrsCarrito=SoTemporal->listar(Ssessionid);

if(Stipo_documento==1)

{
Snombre_tipo_documento="COTIZACION";
lelse{
if(Stipo_documento==2)
{
Snombre_tipo_documento="PROFORMA";
lelse{
Snombre_tipo_documento="NO ESPECIFICADO";
}
}

//echo Siddocumento;

Spara_imprimir = Siddocumento."-".Snombre_tipo_documento."-

"." Sserie;

Sitems=SoTemporal->listar(Ssessionid,'asc');//recorremos el carrito

Scantidad_de_items_en_carrito=count(Sitems);//numero de items en

for(Si=0;Si<count(Sitems); Si++){
Sfila_producto=SoProducto->obtener_id(Sitems[Si]-

Svalores_salida=array(
"iddocumento"=>S$fila_documento->iddocumento,
"idproducto"=>Sitems[Si]->idproducto,
"cantidad"=>Sitems[Si]->cantidad,
"precio"=>Sitems[Si]->precio,
"subtotal"=>round(Sitems[Si]->cantidad*Sitems[Si]-

"idunidad"=>Sitems[S$i]->idunidad,
"costo"=>S$fila_producto->costo,
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"cantidad_real"=>Sitems[Si]->cantidad,
"identrada"=>Sitems[Si]->identrada,
"observacion"=>Sitems[Si]->observacion,
"idpresentacion"=>Sitems[Si]->idpresentacion

I
list(Srsdo,Sidsalida)=SoSalida->insertar2(Svalores_salida);

if(Srsdo){//se registro en tabla tmp_salida
SoTemporal->eliminar_item_carrito(Sitems[S$i]-
>idcarrito);

}

//BLOQUE agregado el
25/05/2016///11//1111111111111111111171111117

//agregamos al historial

SvaIores_histori/a/l[“idcliente"]=$idcliente;
g/valores_historial["idproducto"]:Sitems[Si]—>idproducto;
/! Svalores_historial["cantidad"]=Sitems[Si]->cantidad;
" Svalores_historial["idunidad"]=Sitems[Si]->idunidad;
/! Svalores_historial["precio"]=Sitems[Si]->precio;
" Svalores_historial["fecha"]=S$fechaemision;
Svalores_historial["idpresentacion"]=Sitems[Si]->idpresentacion;

//
/!

SoAlmacen->agregar_historial(Svalores_historial);
//

T
}

//VERIFICAMOS S| FUERON REGISTRADOS LOS ITEMS DEL DOCUMENTO
02.05.2016 en tmp_salida

Scantidad_de_items_en_detalle=$oSalida-
>cantidad_de_items_del_documento(Sfila_documento->iddocumento);

Stotal_comprobante = SoSalida-
>total_para_comprobante(Siddocumento);

Spara_imprimir=Spara_imprimir.

.Stotal_comprobante;
//SoTemporal->eliminar(Ssessionid);
Sdata["rsdo"]=1;

Sdata["msg"]="Documento generado con exito, registrados
" Scantidad_de_items_en_detalle." Items de ".Scantidad_de_items_en_carrito." ";
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Sdata["iddocumento"]=Siddocumento;
Sdata["nombre_tipo_documento"]=Snombre_tipo_documento;
Sdata["numerodocumento"]=Snumerodocumento;
Sdata["monto"]=Smonto;

Sdata["serie"]=Sserie;
Sdata["total_comprobante"]=Stotal_comprobante;

Sdata["dirigir_a_pagos"]=(S_SESSION["idsucursal"]==1)?1:0;//para
tienda luego de la cotizacion dirige a caja/pagos

echo json_encode(Sdata);
exit();

Figura 119- Copia de Codigo Fuente Octava Parte

Primero registramos el documento de venta
list($rs,$iddocumento) = $oDocumento->insertar2($valores);
Luego registramos el detalle de la venta item a item
list($rsdo,$idsalida)=%$0Salida->insertar2($valores_salida);

registro de documento:
DocumentoVentasModel
public function insertar2(Svalores)

{

Sid=Sthis->nuevoid2()+1;

//Sthis->set_valores(Svalores);

Scadena="insert into
tmp_documentoventa"."(iddocumento,idcliente,numerodocumento,fechaemision,ide
mpleado,monto,igv,acuenta,saldo,estado,idsucursal,plazo,id_tipo_documento,emitir_c
omprobante,porcentaje,observaciones,adelanto,controlador,serie,uso_letra,plazo_letr
as,primera_letra,fecha_primera_letra,numero_letras,intervalo_tiempo,idtransportista)
values('.Sid."',"" .Svalores["idcliente"]."","".Svalores["numerodocumento"]."','".Svalor
es["fechaem|5|on"] """ Svalores[" |dempleado"] .Svalores["monto"]."","".Svalores|[

"igv"]."","".Svalores[" acuenta"] e $valores["saldo"] new $va|ores["estado"] " Sval
ores[' |dsucursal"] o $valores[ plazo"] "™ Svalores[" tlpo documento"]."','".Svalore
s["emitir_ comprobante"] e $valores["porcentaje"] "' Svalores[' observauones“]."'
.Svalores["adelanto"]."","" e $valores[ 'serie"]."","".Svalores|
pago con_letra"]."'," $va|ores["pr|mera_letra"]."',"'.$va|
ores["fecha_primera_letra"]. " Svalores["intervalo_t
iempo"]."","".Svalores[' |dtransport|sta"]

$va|ores[ 'chequeo"].
$valores[ plazo_letras"]."',"
nom $va|0re5[ numero Ietras"]

Sconsulta=Sthis->conexion->prepare(Scadena);

Sresult=$consulta->execute();
if(Sresult)
{

return array(1,5id);
Jelse{

return array(0,Sid);

}
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Figura 120 — Copia de Cddigo Fuente Novena Parte

Para registrar los items se utiliza el siguiente codigo del modelo

public function insertar2(Svalores)

{
Sid=Sthis->nuevoid2()+1;

Sfecha_entrega=(Svalores["fecha_entrega"])?Svalores["fecha_entrega"]:"0000-
00-00";

Sthis->set_valores(Svalores);

Scadena="insert into
tmp_salida(idsalida,iddocumento,idproducto,cantidad, precio,subtotal,idunidad,costo,ca
ntidad_real,identrada,fecha_entrega,observacion,idpresentacion)

values(".Sid."","".Svalores["iddocumento"]."',"" .Svalores["idproducto"]."',"".Svalo

res["cantidad"].","".Svalores["precio"]."","" .Svalores["subtotal"]."","" .Svalores["idunidad"]

mm moam moam
. 7

.Svalores["costo"]."","".Svalores["cantidad_real"]."","".Svalores["identrada"]."","".Sfec

ha_entrega."','".Svalores["observacion"]."","".Svalores["idpresentacion"]."")";
Sconsulta=Sthis->conexion->prepare(Scadena);

Sresult=Sconsulta->execute();

if(Sresult)
{

return array(1,5id);
lelse{

return array(0,5id);
}

Figura 121 — Copia del Codigo Fuente décima partes

Hasta aqui se realizo el registro de una venta, finalmente solo se generara el
Excel listo para imprimir en el formato de pedido
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Cadigo fuente del controlador que genera el Excel

function pdf2(){//imprime cotizacion
SoDocumento=Sthis->model->load("DocumentoVentasModel");
SoSalida=Sthis->model->load("SalidasModel");
SoProducto=S$this->model->load("ProductosModel");
SoEmpleado=Sthis->model->load("EmpleadosModel");
SoCliente=Sthis->model->load("ClientesModel");
SoSucursal=Sthis->model->load("SucursalesModel");
SoUnidad=Sthis->model->load("UnidadesModel");
SoPreferencia=Sthis->model->load("PreferenciasModel");
SoUtilidad=Sthis->model->load("UtilidadesModel");
SoAlmacen=Sthis->model->load("AlmacenesModel");
SoCuota=Sthis->model->load("CuotasModel");
SoPresentacion=Sthis->model->load("PresentacionesModel");

Siddocumento=$_GET["iddoc"];
Snumltems=$_POST["cantidad"];
Snumerodocumento=5_POST["numerodocumento"];

Sfiladocumento=SoDocumento->obtener_id2(Siddocumento);
Sfilaempleado=SoEmpleado->obtener_id(Sfiladocumento-
>idempleado);
Sfilacliente=SoCliente->obtener_id(Sfiladocumento->idcliente);
Sdistrito=Sfilacliente->iddistrito;
Sprovincia=substr(Sdistrito,0,4)."00";
Sdepartamento=substr(Sdistrito,0,2)."0000";
Sfila_distrito=SoCliente->obtener_distrito_por_id(Sdistrito);
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>idprovincia);

Sfila_provincia=SoCliente->obtener_provincia_por_id(Sfila_distrito-

Sfila_departamento=$oCliente-

>obtener_departamento_por_id(Sfila_departamento->iddepartamento);

Sfilasucursal=SoSucursal->obtener_id(Sfiladocumento->idsucursal);

Sidsucursal=S_GET["idsucursal"];
Sfila_sucursal_impresion=SoSucursal->obtener_id(Sidsucursal);

list(Sitems,Ssql)=SoSalida-

>todos_documento2_alfabetico_por_sucursal(Siddocumento,Sidsucursal);

que lo modificd

Salias=explode(" ",Sfilaempleado->nombres);
Spro_papel=SoPreferencia->getValor("pro_papel");
Spro_orientacion=SoPreferencia->getValor("pro_orientacion");
Spro_ancho=$oPreferencia->getValor("pro_ancho");
Spro_tamletra=SoPreferencia->getValor("pro_tamletra");
Spro_espacios=SoPreferencia->getValor("pro_espacios");
Spro_espacios2=SoPreferencia->getValor("pro_espacios2");
Spro_altura=SoPreferencia->getValor("pro_altura");
Sancho_cantidad=SoPreferencia->getValor("ancho_cantidad");
Sancho_medida=$oPreferencia->getValor("ancho_medida");
Sancho_producto=SoPreferencia->getValor("ancho_producto");
Sancho_precio=SoPreferencia->getValor("ancho_precio");
Sancho_subtotal=SoPreferencia->getValor("ancho_subtotal");
Smaximoporhoja=SoPreferencia->getValor("numeroitems");

Snumerodelementos=count(Sitems);

Spartes=explode(".",Snumerodelementos/Smaximoporhoja);
Snhumerohojas=Spartes[0];

if(Spartes[1]){
Snumerohojas+=1;

}
Slineasfinal=SoPreferencia->getValor("lineasfinal");

date_default_timezone_set('America/Mexico_City');
if (PHP_SAPI == 'cli')
die('Este archivo solo se puede ver desde un navegador web');

require_once 'libs/PHPExcel/PHPExcel.php';
// Se crea el objeto PHPExcel
SobjPHPExcel = new PHPExcel();

// Se asignan las propiedades del libro
SobjPHPExcel->getProperties()->setCreator("KELCARCQO") //Autor
->setLastModifiedBy("KELCARCQ") //Ultimo usuario

->setTitle("REPORTE DE PRODUCTOS")
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->setSubject("PHP Y MYSQL")
->setDescription("Reporte de los productos")
->setKeywords("reporte productos")
->setCategory("Reporte excel");

SphpFont = new PHPExcel_Style_Font();
SphpFont->setName('Verdana');
SphpFont->setSize(10);

$f=0;
Sinicio=0;
for(Sh=0;Sh<Snumerohojas;Sh++){

Sf+=1;
SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)->setCellValue('B'.(Sf),
utf8_encode(Sfilacliente->apellidos));

Sf+=1;

//cliente y fecha

SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)->setCellValue('B'.(Sf),
utf8_encode(Sfilacliente->nombres));

Sfecha=new DateTime(Sfiladocumento->fechaemision);

SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)->setCellValue('D".(Sf),
Sfecha->format("d/m/Y"));

//direccion de cliente
Sf+=1;

if(Sfila_distrito->distrito_referencia!=0){
Sfila_referencia=$oCliente-
>obtener_distrito_por_id(Sfila_distrito->distrito_referencia);
Sdirec=substr(Sfila_distrito-
>nombre,0,15)."/".substr($fila_referencia->nombre,0,5)."/".substr(Sfila_provincia-
>nombre,0,5);
lelse{
Sdirec=substr(Sfila_distrito-
>nombre,0,15)."/".substr(S$fila_provincia->nombre,0,5)."/".substr(Sfila_departamento-
>nombre,0,5);

}

SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)-
>setCellValue('B'.(Sf),utf8_encode(Sfilacliente->direccion.” - ".Sdirec));

Sruta="R.".Sfilacliente->idruta." ".Salias[0];

SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>setCellValue('D'.(5f),Sruta);

//DATOS DE RUC Y TELEFONO

Sf+=1;

SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)-
>setCellValue('B'.(5f),Sfilacliente->ruc." tif: ".Sfilacliente->telefono);
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Snombre_tipo_documento=(Sfiladocumento-
>id_tipo_documento==1)?"COT":"PRO";

SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>setCellValue('D'.($f),Snombre_tipo_documento. " ".Sfiladocumento->serie."-
" Sfiladocumento->numerodocumento);

Sf+=1;

Snombre_sucursal=(5fila_sucursal_impresion-
>idsucursal)?$fila_sucursal_impresion->nombre:"NINGUNA";

SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>setCellValue('B'.$f,"entrega: ".Snombre_sucursal."");

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getStyle('B'.5f)->getFont()-
>setBold(true);

Sf+=1;
Sresultado=Sitems;

Sfinal=(Sh+1)*Smaximoporhoja;

Sfila_inicial=5Sf;
for(Sx=Sinicio;Sx<Sfinal;Sx++){
Sfilasalida=$SoSalida->obtener_id2(Sresultado[Sx]-
>idsalida);
Sfilaproducto=SoProducto->obtener_id(Sfilasalida-
>idproducto);
Sfilaunidad=SoUnidad->obtener_id(Sfilaproducto-
>idunidad);

Sfila_presentacion=SoPresentacion-
>obtener_presentacion_por_defecto_de_producto_por_id(Sresultado[Sx]-
>idpresentacion);

Sfila_almacen=$oAlmacen-
>obtener_producto_sucursal(Sfilaproducto->idproducto,$_SESSION["idsucursal"]);

if(Sfilaproducto->idproducto){
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)

->setCellValue('A'.(Sf), Sresultado[Sx]-
>cantidad)

->setCellValue('B".(Sf),
(Sfila_presentacion->id)?substr(Sfila_presentacion->nombre,0,3):Sfilaunidad-
>abreviatura)

->setCellValue('C'.(5f),
utf8_encode(Sfilaproducto->nombre)." [".Sitems[$x]->observacion."]")

->setCellValue('D'.(Sf), Sresultado[Sx]-
>precio)

~>setCellValue('E'.($f), "=A".Sf."*D".$f)

->setCellValue('F'.(Sf), Sfila_almacen-
>ubicacion);

lelse{
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SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)
->setCellValue('A'.(5f), ")
->setCellValue('B".(Sf), ")
->setCellValue('C'.(5f), ")
->setCellValue('D".(Sf), "
->setCellValue('E'.(5), ")
->setCellValue('F'.(5f), ")

’

}

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getStyle('D'.Sf.":E'.Sf)-

>getNumberFormat()->setFormatCode('0.00');

Sf+=1;
}

Sfila_final=5f-1;

SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)->setCellValue('E'.Sf,
"=SUM(E".$fila_inicial.":E".$fila_final.")");

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getStyle('E'.Sf)-
>getNumberFormat()->setFormatCode('0.00');

Sestado=Sfiladocumento->estado;
if(Sestado==1){
Scondicion="COTIZACION";
}
if(Sestado==2){
Scondicion="PAGADOQO";
}
if(Sestado==3){
Scondicion="CREDITO";
Splazo = $filadocumento->plazo;
if(Splazo==1){
Scondicion="CREDITO".Splazo." dia";
lelse{
Scondicion="CREDITO".Splazo." dias";
}
}
if(Sestado==4){
Scondicion="CREDITO PAGADO";
}
if(Sestado==5){
Scondicion="CONTRA ENTREGA";
}
if(Sestado==6){
Scondicion="CONTRA ENTREGA PAGADO";
}
if(Sestado==0){
Scondicion="ANULADO";
}

if(Sestado==7){
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Scondicion="LETRA";
}

//kelcarco: 28/04/2016///////1111111111111]
SrsPago=SoCuota-
>listado_pagos_programados(Siddocumento);
for(Sb=0;$b<count(SrsPago);Sb++){
Sfecha_programada=new DateTime(SrsPago[Sb]-
>fecha_programada);
if(!SrsPago[Sb]->estado){
Scondicion.=" ".$fecha_programada-
>format("d/m")."|";
}
}
T

if(Sfiladocumento->emitir_comprobante==1)

{
Snombre_comprobante_a_emitir="FACTURA";
Sporcentaje=Sfiladocumento->porcentaje;

}

if(Sfiladocumento->emitir_comprobante==2){
Snhombre_comprobante_a_emitir="BOLETA";
Sporcentaje=Sfiladocumento->porcentaje;

}

if($filadocumento->emitir_comprobante==3)

{
Snombre_comprobante_a_emitir="NINGUNQO";
Sporcentaje="";

}

T

Snombre_condicion=($_SESSION["caja"]!=5)?Scondicion." ->

".Snombre_comprobante_a_emitir." (".Sporcentaje."%)":Scondicion;

Sf+=1;
SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)
->setCellValue('B'.($f), Shombre_condicion);

Sf+=1;
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)
->setCellValue('B".(Sf), 'REVISADO POR:');

Sf+=1;
SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)-
>mergeCells('B'.$f.":E".(Sf+3));
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)
->setCellValue('B'.(Sf), Sfiladocumento-
>observaciones);
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SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getStyle('B'.5f)-
>getAlignment()->setWrapText(true);

$f+=29;
Sinicio=$final;

T

//S0bjPHPExcel->getActiveSheet()->getStyle('A1:E'.5f)-
>setFont(SphpFont);

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getDefaultStyle()->getFont()-
>setName('Verdana');

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getDefaultStyle()->getFont()-
>setSize(9);

//ANCHOS DE COLUMNAS
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>getColumnDimension('A')->setWidth(6);
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>getColumnDimension('B')->setWidth(5);
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>getColumnDimension('C')->setWidth(43);
SobjPHPExcel->setActiveSheetindex(0)-
>getColumnDimension('D')->setWidth(7);
SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)-
>getColumnDimension('E')->setWidth(9);
SobjPHPExcel->setActiveSheetIindex(0)-
>getColumnDimension('F')->setWidth(5);

// Se asigna el nombre a la hoja
SobjPHPExcel->getActiveSheet()->setTitle('COTIZACION');

// Se activa la hoja para que sea la que se muestre cuando el
archivo se abre
$objPHPExcel->setActiveSheetindex(0);

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageSetup()-
>setOrientation(PHPExcel_Worksheet_PageSetup::ORIENTATION_PORTRAIT);//orienta
cion horizontal //PORTRAIT //LANDSCAPE

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageSetup()-
>setPaperSize(PHPExcel Worksheet PageSetup::PAPERSIZE_A4);//papel A4

//escala de impresion

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageSetup()-
>setScale(90);

//CONFIGURACIONES DE PAGINA
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>setTop(0.25);
>setRight(0.25);
>setlLeft(0.20);

>setBottom(0.25);

indica (Excel2007)

officedocument.spreadsheetml.sheet');
" Sfiladocumento->numerodocumento.

attachment;filename=

'Excel2007');

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageMargins()-
SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageMargins()-
SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageMargins()-

SobjPHPExcel->getActiveSheet()->getPageMargins()-

// Se manda el archivo al navegador web, con el nombre que se
header('Content-Type: application/vnd.openxmlformats-

Snombre_archivo="COT-".Sfiladocumento->serie."-
""" Sfiladocumento->fechaemision;
header('Content-Disposition:
.Snombre_archivo.' xIs"");

header('Cache-Control: max-age=0');

SobjWriter = PHPExcel_IOFactory::createWriter(SobjPHPExcel,

SobjWriter->save('php://output');
exit;

Figura 122 — Copia del Codigo Fuente Onceava Parte
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6. CAPITULO VI: Costos y Beneficios

Estimacion de Proyectos de Desarrollo de software por Puntos de Funcién

IFPUG-FPA define 5 tipos de componentes de software, que son: Archivo
l6gico interno, Archivo externo de interfaz, Entrada externa, Salida externa y
Consulta externa.

A partir de la ingenieria de requisitos, procedes a definir los componentes de
las funcionalidades a desarrollar, que son:

Componente Tipo de componente
Ingreso de cliente Entrada externa
Modificacion de cliente Entrada externa
Listado de clientes Consulta externa
Reporte de clientes por pais | Salida externa

Tabla de clientes Archivo ldgico interno

Las salidas externas y consultas externas se diferencian en que las salidas
externas producen valor agregado (por ejemplo agrupan datos) mientras que
las consultas externas solo toman el contenido de archivos internos y lo
presentan (por ejemplo un listado).

Nivel de complejidad de cada componente

A continuacion, debes asignar un nivel de complejidad para cada componente,
estos niveles dependen de factores como por ejemplo nimero de campos no
repetidos, numero de archivos a ser leidos, creados o actualizados, numero
de sub grupos de datos o formatos de registros. A mayor numero de factores
mayor niumero de complejidad.

Los umbrales para pasar de un grado a otro son particulares a cada
organizacién o empresa y deben ser analizados individualmente.

Supongamos que luego de evaluar estos factores, los niveles de complejidad
fueron los siguientes:
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Componente Tipo de componente | Nivel de complejidad

Ingreso de cliente Entrada externa Bajo

Modificacion de cliente Entrada externa Medio

Listado de clientes Consulta externa Bajo

Reporte de clientes por pais | Salida externa Medio

Tabla de clientes Archivo Iégico interno Medio
Asignar puntos funcion segun nivel de complejidad

Con los niveles de complejidad, puedo proceder a asignar los puntos de
funcién no ajustados a cada uno, segun la tabla de parametros que estemos

usando.

Por ejemplo podemos usar la siguiente tabla de parametros:

Tipo de componente | Complejidad bajo | Complejidad medio | Complejidad alto
Entrada externa 3 4 6
Entrada externa 4 5 7
Consulta externa 3 4 6
Salida externa 7 10 15
Archivo Idgicu interno 5 7 10

Segun esta tabla, los puntos de funcién a asignar a cada funcionalidad son:

Componente Tipo de componente Nivel de Puntos de
complejidad | funcion
Ingreso de cliente Entrada externa Bajo 3
Modificacion de cliente Entrada externa Medio 5
listado de clientes Consulta externa Bajo 3
Reporte de clientes por pais | Salida externa Medio 10
Tabla de clientes Archivo légico interno Medio 7

Entonces el nimero de puntos de funcidén no ajustado es de 28.

Factor de ajuste segun particularidades de la organizacion o empresa

Por ultimo, podemos aplicar un factor de ajuste, basado en 14 caracteristicas
generales de sistema definidas por el IFPUG-FPA.

Estas se especifican en una tabla de parametros y para cada una
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estableceremos en qué medida contribuye al factor de ajuste total. Estos
parametros suelen depender de la complejidad de una aplicaciéon, entorno
técnico, exigencias no funcionales (rendimiento, mantenibilidad, etc.)

Volviendo a nuestro ejemplo, supongamos que para este proyecto y
aplicacion en particular hemos calculado un 10% de ajuste, esto significa
que el resultado final en puntos funcion es:

28 +- 10%x28 es decir 28 +- 2,8 puntos de funcion.
El méximo de puntos de funcion que tendra este desarrollo de software es
de 30,8 y el minimo es 25,2.

Estimar horas hombre (o dias hombre) a partir de los puntos de funcion

Con los puntos de funcién puedes calcular las horas hombre aplicando un
factor de conversion, pues no necesariamente un punto funcién equivale a
una hora hombre.

Para determinar este factor de conversion necesitas disponer de datos
histéricos de productividad del equipo para producir cada funcionalidad.

Por ejemplo supongamos que hemos determinado que nuestra organizacion
toma 3 horas en producir 1 punto de funcion, entonces:

28 puntos de funciéon multiplicados por 3 horas resultan en 84 horas, o 11 dias
si consideramos 8 horas por dia.

Tomando el factor de ajuste mencionado en el punto anterior, por medio del
cual sabemos que segun las particularidades de nuestra organizacion
tenemos un margen de mas o menos 2,8 puntos de funcién, entonces
sabemos que nuestro desarrollo de software puede tomarnos 84 horas mas o
menos 8,4 horas, u 11 dias mas o menos 1 dia.

Los puntos de funcion y su conversion a horas hombre los podemos tomar
globales o individuales a cada funcionalidad, esto puede ser util para elaborar
las estimaciones de actividades, costes y presupuesto en los proyectos.
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6.1 Andlisis de Costos de implementacion de Software

6.1.1. Software

Tipo Descripcion Costo |
Antivirus ESET NOD 32 S/. 116.46
TOTAL S/. 116.46

Cuadro 17: Costos de Software

6.1.2. Recursos Humanos

Pago por
Tiempo
Duracion Pago Duracion
Cantidad Personal (meses)  Mensual | Proyecto
1 Personal que Desarroll6 el Software 6 1800 10800
TOTAL 10800
Cuadro 18: Costos en Recursos Humanos
6.1.3. Materiales
Can
Tipo Materiales Precio tida Total
d
Procedimientos /
Politicas Papel Bond A4 (500 UN) Sl 11.00 | 20 Sl. 220.00
Cable UTP Categoria 5E Sl 2.00 | 200 | S/. 400.00
Cablead Canaleta 50 x 20 mm Sl 80.00 | 4 S/. 320.00
est?ucteLia?Jlo Conectores RJ45 Bolsa x 100
UN Sl. 2.00 | 45 Sl. 90.00
Fundas de Conectores RJ45
Bolsa x 100 UN SI. 2.00 | 30 S/. 60.00
Total S/. 1,090.00
Cuadro 19: Costos en Materiales
6.1.4. Hardware
Equipo \ Descripcién Cantidad Costo \ Total
Computadora Intel
PC Coreib, 4 GB de
RAM, 1 TB Disco
Duro 1 S/. 2,500.00| S/. 2,500.00
Impresora Epson L455 1 S/. 850.00| S/. 850.00
TOTAL S/. 3,350.00

Cuadro 20: Costos en Hardware
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6.1.5. Resumen de Costo de inversion

A continuacioén el resumen de costos de inversion:

Costo de Inversion

Tipo \ Costo
Recursos Humanos S/ 10,800.00
Materiales Sl. 1,090.00
Hardware Sl. 3,350.00
Software S/. 116.46
TOTAL S/.  15,356.46

Cuadro 21: Costos de Inversion
6.2. Costos Operacionales
Después de realizar la inversion se evallan que costos se mantienen
fijos en el tiempo:
6.2.1. Software

Se mantiene la compra de licencias:

Descripcion

Antivirus ESET NOD 32 S/. 116.46
TOTAL S/. 116.46

Cuadro 22: Costos Operacionales - software

6.2.2. Recursos Humanos

Se mantiene el contrato de personal: Bachiller en Computacién e
informéatica:

Duracio6

Cantid n Pago Pago por Tiempo
ad Personal (meses) Mensual Duracién Proyecto

Bachiller en Computacion e S/.
1 Informatica 6 1,800.00 | S/. 10,800,.00
TOTAL S/. 10,800.00

Cuadro 23: Costos Operacionales en RR HH
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6.2.3. Materiales

Los materiales a utilizar serian:

Materiales Precio Cantidad
Procedimientos / Papel Bond A4 (500 SI. Sl.
Politicas UN) 11.00 20 220.00
S/.
Total 220.00

Cuadro 24. Costos Operacionales en materiales

6.2.4. Mantenimiento de Hardware

Se considera adicional el mantenimiento de los equipos hardware:

‘ Mantenimiento Costo Frecuencia Total
PC S/.  50.00 2 S/. 100.00
Impresora S/. 50.00 2 S/. 100.00
Insumo (cartucho) | S/. 120.00 3 S/. 360.00
TOTAL S/. 560.00

Cuadro 25: Costos Operacionales en Mantenimiento de Hardware

6.2.5. Depreciacion

Considerando la depreciacion de los equipos:

Costo Depreciacion Total
PC S/. 2,500.00 25% S/. 625.00
Impresora S/.  850.00 25% S/. 212.50
TOTAL S/. 837.50

Cuadro 26: Costos Operacionales en Depreciacion

6.2.6. Resumen de Costo Operacional:

El costo del sistema Informatico Para la Empresa Grupo Herrera que
seré considerado los proximos afios se denomina costo operacional y

se muestra en la siguiente tabla:

Costo de Inversion

Tipo Costo
Recursos Humanos S/.10,800.00
Software Sl. 116.46
Materiales S/, 220.00
Hardware S/. 560.00
Depreciacion S/ 837.50
TOTAL S/. 12,533.46

Cuadro 27: Resumen de Costos Operacionales
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6.3.Retorno de lainversion (ROI):

El ROI principalmente calcula la efectividad de una inversion.

Ganancias Estimadas en los Proximos 6 meses

Calculo
promedio

Tipo

Disminucion de pago a personal sustituido por S/.1000 mes x 2 x 6| 12,000.00
el software (dos personas)
Incremento de las Ventas en un 2.3% S/. 1200.00 x 6 7200.00
Disminucién en uso de Materiales S/. 700.00 x6 4200.00
Dlsmlnqc!on de tiempo, significando mayor S/ 250 x 6 1500.00
productividad
Erradicacion de inventarios en el negocio S/ 500 x 6 3000.00
c/mes
TOTAL S/. 27,900.00
Cuadro 28: Retorno de la Inversion
Formula:
ROI= (Gt-Ci)/Ci

Gt: Ganancias Totales en seis meses

Ci: Costo de Inversion.

(27,900.00-12,533.46)/ 12,533.46 = 1.23

La interpretacion seria que por cada sol que se invierte en el sistema
Informético, se obtiene 1.23 de vuelta.
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7. CAPITULO VII: CONCLUSIONES

v Que con un conocimiento del negocio de la empresa y utilizando el
software correctamente facilitara el desarrollo correcto del proceso de
negocios de la misma, no obstante concluimos que se puede extender el
sistema de escritorio a un sistema para dispositivos moviles que se conecte
al mismo servidor y de esa manera los vendedores puedes acceder
remotamente a la base de datos por medio de la aplicacioén y realizar ventas

desde cualquier punto que tenga acceso a internet.

v Este software esta desarrollado con una tecnologia de modelado
Unificado lo que hace que el sistema sea mas estable a nivel de usuario y
también de mayor consistencia en las transacciones simultaneas realizadas

por los empleados que lo utilicen.

v Gracias a la tecnologia en el sistema de informacion, ayudara a mejorar
la atencion de los clientes, con respecto a la compra y venta de los productos
asi como de las cobranzas a los clientes que se les deja al crédito en la

Empresa Grupo Herrera de José Leonardo Ortiz - Chiclayo.

v El sistema desarrollado permitira al usuario (que es el personal
encargado en el manejo del sistema, el Personal de Ventas en en el area de
Ventas y el Personal de Almacén en su area correspondiente), obtener la
informacion de los clientes con rapidez y en menor tiempo respecto al sistema
manual anterior, facilitando asi el trabajo en términos de disponibilidad de

informacién inmediata.
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CAPITULO VIII: RECOMENDACIONES

Principalmente quiero recomendar al elaborar el presente proyecto, que
éste debe tener una proyeccion de crecimiento, en ese sentido se tiene
que crear una base de datos que pueda ser expandible con el posible
aumento y sobrecarga de informacion que se presente en el Sistema
desarrollado, asimismo se debe trabajar con transacciones Distribuidas en
la Base de Datos, para permitir el ingreso de datos y consultas de manera

simultdnea en mas de un ordenador de la empresa .0 a través de la web.

El sistema deberd estar adaptado para las necesidades especificas y
personalizadas de la empresa para lo cual el gerente, administrador u
trabajador de ésta, debera brindar toda la informacion del proceso de
negocios, a fin de que este sea plasmados en el sistema a desarrollar,
logrando que el software se adapte totalmente a la empresa.

El sistema debera estar elaborado con prototipos de plantillas que sean
faciles de usar e interactuar con el usuario final, de tal manera que la
apariencia gréfica sea sencilla y tenga una secuencia organizada de
ventanas con las opciones que permitan trabajar facilmente; propiciando
también de ésta manera el menor consumo de recursos de memoria por

parte del sistema.

Siempre se debe hacer copia de seguridad constantemente a la base de
datos, para evitar la pérdida de informacion, en caso que ocurra algun

dafo en el equipo (virus informéaticos, fallos de hardware, etc.)

Realizar revisiones periddicas del hardware (procesador, memoria RAM)
para un mejor proceso de datos, y para que este brinde un excelente
servicio, ya que puede involucrar su reemplazo si el equipo ya no cubre los
requerimientos del sistema o si ha surgido nueva tecnologia que

proporcionara mayores beneficios.
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